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RESUMEN

En el sector empresarial del pais, tanto en pequefias, medianas e inclusive algunas grandes
empresas se manifiesta un problema comun que es la falta de liquidez, debido
principalmente a la recuperacion tardia de la cartera de cobro, razon por la que se han
tratado de encontrar diferentes soluciones para que las empresas tengan un
desenvolvimiento normal y su giro de negocio no se detenga. Estas alternativas no
necesariamente han dado los resultados esperados ya que por ejemplo al acudir a
financiamiento ilegal con altos intereses, a la larga provocan mayores egresos de recursos
financieros convirtiéndose en una solucion de momento pero totalmente inadecuada. La
falta de liquidez provoca un estancamiento en las empresas, no hay inversion en
tecnologia, se detiene la produccion y se corre el riesgo de quebrar el negocio por falta de
recursos.

Ante esta situacion surge como una buena alternativa la aplicacion de Factoring, y
mediante esta investigacion, se ponen de manifiesto los beneficios y bondades de esta
herramienta financiera que se puede implementar en diferentes tipos de empresas,
generando la liquidez necesaria, mediante la venta anticipada de facturas que permita
obtener los recursos para el desarrollo de sus actividades productivas, y a la vez conseguir
una mejor relacion en los indices financieros, analizando con mayor enfoque a la
rentabilidad.

ABSTRACT

In the business sector of our country, small, medium and even large companies have a
common problem: The lack of financial liquidity, which happens mainly because of late
portfolio collection, which is why many possible solutions have been looked into so that
companies can have a normal development and business does not stop. These different
options have not necessarily provided the expected results. For example, resorting to illegal
loans, with high interest rates, provokes, in the long run, higher expenditure, which makes
it a momentary solution. The lack of financial liquidity results in economic stagnation in
companies as there is no investment in technology. This stops production and forces
companies into bankruptcy due to lack of resources.

To deal with this situation, a good option is the application of Factoring, and through this
research, the benefits of this financial tool are shown. It can be implemented in different
kinds of companies to generate the necessary financial liquidity through the anticipated
sale of invoices, which will allow companies to get resources for the development of
productive activities and improve the financial indexes focusing on profitability.



INTRODUCCION

“En el Ecuador la liquidez es uno de los problemas mas grandes con el que tienen
que luchar los pequefios empresarios ya que en algunos casos la comercializacion final
de los bienes la realizan terceras empresas que ofrecen pagar luego de 90 o 180 dias,
lo que recorta drasticamente el capital para continuar operando”. Consultado en la

pagina www.logros.ec; el 25 de octubre 2012.

Varios empresarios deben recurrir a emitir cheques posfechados, para pago a sus
proveedores, practica prohibida por la Superintendencia de Bancos ( que se ratifica en
la Resolucion SBS-2011-644, Seccion 111 Articulo 15, del 8 de Agosto de 2011, en
donde se dice “- El cheque es pagadero siempre a la vista, aunque fuere antedatado o
posdatado, ademas hace explicita referencia a que “La persona que admitiere un
cheque como instrumento de crédito, esta sujeto a la multa prevista en el articulo 56 de
la Ley General de Cheques, es decir con el veinte por ciento del importe del cheque

girado”

Como también los pequefios empresarios se ven obligados a solicitar créditos a
usureros con elevados intereses, e incluso en algunos casos detener la produccién por
falta de capital. Muchos de estos empresarios no pueden ser sujetos de crédito en un

banco comercial porque no poseen las garantias ni los requisitos necesarios.

Ante esta situacion aparece el factoring como una herramienta para el desarrollo
de pequefios y medianos empresarios ya que les permite acceder a dinero inmediato a
cambio de sus cuentas por cobrar 0 sus ventas. De esta manera, la linea de
financiamiento via factoring crece en funcion de las ventas, y mientras mas venda una

empresa mas se puede financiar, lo que genera un circulo virtuoso.

Con el factoring ademas, la empresa no necesita hipotecar ningn bien ni recurrir
a usureros para obtener recursos inmediatamente y de esta manera obtener atractivos
descuentos de pronto pago por parte de los proveedores.

“En el Ecuador actualmente estd tomando fuerza el tema del factoring, sin

embargo, se encuentra enfocado hacia exportadores y empresas grandes, descuidando


http://www.logros.ec/

a los pequefios y medianos empresarios de otras zonas que no son Quito y Guayaquil
por lo cual se presenta una gran oportunidad para las empresas que quieran incursionar

en este sector”. (Empresa Logros Factoring)

Segun algunos analistas se estima que actualmente el monto de las operaciones de
factoring en el Ecuador representa el 2% del PIB pero que tiene un potencial de llegar

a valores entre el 12% y el 25%. (Revista Criterios, 2012)

Conceptualmente hablando, el factoring es una herramienta financiera que permite
obtener recursos liquidos a partir de la cesion de los activos de la empresa como
facturas, cheques, letras, pagarés, etc., los cuales deben ser cobrados por la empresa de
factoring y se usan para cubrir la deuda. Lo interesante de este tipo de negocio, aparte
del soporte que se brinda a las empresas, es que a diferencia del banco que presta
recursos en base a los activos y a la capacidad de pago del deudor, en el factoring los
créditos estan garantizados contra ventas realizadas con lo cual el riesgo de cobro de

cartera disminuye significativamente.

El factoring como tal presenta una serie de impactos positivos como es asumir el
riesgo crediticio. En este caso, si el cedido (empresa que tiene que pagar al cedente)
incurre en impago, el riesgo de la operacion lo asume la entidad financiera. Como

también asumir el riesgo de cambio, si la factura es en moneda extranjera.

Ademas de realizar la gestion de cobro y no hacerse cargo del riesgo de impago;
que se conoce como factoring con recurso. En este caso, si el cedente impaga la
operacion, el cedente es quién corre con el agujero patrimonial. También de efectuar

el cobro efectivo del crédito.

La operacion usual de factoring contempla el anticipo parcial o total del crédito
cedido a la entidad financiera y salvo deudores de primera calidad y con muy buena
calificacion crediticia, las entidades financieras realizan factoring con recurso,

factoring que no recoge el riesgo de impago en la entidad financiera.

Dentro del grupo de ventajas que puede presentar el factoring, se tiene que mirar

maés alla del propio anticipo de crédito dado que sus ventajas reales se encuentran en el



resto de servicios asociados. Fundamentalmente, se tiene el soporte que nos da la
entidad financiera en la clasificacion del crédito del cliente y la externalizacion de las

labores administrativas de cobro.

Tener una informacion precisa sobre la solvencia de un cliente al que se esta
vendiendo a crédito, es fundamental hoy en dia, dado que no basta con vender mucho,
sino cobrar absolutamente todo lo que se vende. Respecto a las tareas externalizadoras
de cobro, depende mucho del volumen de gestiones a realizar en cada una de nuestras
facturas y en la fluidez comercial que tengamos entre nuestros clientes; sin olvidar
claro, que el factoring sin recurso que traspasa todo el riesgo de la operacién es idoneo

para garantizar una morosidad muy baja en la empresa.

La Cémara de Comercio de Quito, tiene 106 afios de fundacién y cuenta
actualmente con 10.000 afiliados, (universo de estudio para esta investigacion), por lo
que se convierte de esta manera en la organizacion gremial del pais y una de las mas

grandes de América Latina.

“El nivel de aceptacion que tiene la cdmara por parte de sus socios es muy alto y
se estima que reciben 6.000 visitas mensuales por parte de sus miembros para recibir
asesorias y de los servicios que presta. La camara envia aproximadamente 15.000
correos electrénicos mediante un resumen de noticias en el que incorpora elementos

r

informativos que le sirven al comerciante en su dia a dia”. (Revista Criterios, 2012)

Actualmente existe un bajo nivel de aplicacion del factoring en los miembros de la
Céamara de Comercio debido principalmente por tratarse de una nueva herramienta que
se esta desarrollando progresivamente desde el afio 2011, por lo que existe todavia un
desconocimiento de esta herramienta financiera, la cual permitiria principalmente
mejorar la gestion de cobranza; mejorar la relacion con sus proveedores y

fundamentalmente mejorar su indice o ratio de liquidez.

Como ya se ha mencionado anteriormente en el sector productivo del pais y con
mayor énfasis en las pequefias y medianas empresas, existe un déficit de liquidez, lo
que genera una serie de problemas, entre los cuales se puede citar a los mas

importantes:



Falta de recursos, debido a la baja gestion de recuperacion de la cartera.

e Endeudamiento, porque al no haber retorno del dinero por las ventas realizadas
en el tiempo establecido, la empresa tiene que buscar diferentes tipos de
financiamiento, muchos de los cuales no son legales o tienen altos intereses,
con el fin de cubrir sus operaciones.

Elevacion de costos, puesto que se tiene que asignar un presupuesto para
gastos administrativos, movilizacion, etc., para poder realizar las gestiones de
cobro, disminuyendo asi la rentabilidad del negocio

Baja competitividad, ya que al no contar con los recursos necesarios para
implementar campafias de publicidad, concretar buenas negociaciones en la

compra de insumos, tendremos como resultado productos costosos.

En el transcurso de la investigacion se determinara si el factoring realmente
producira efectos tales como: un incremento de la disponibilidad de recursos, mejoria

en sus indicadores financieros y un aumento o no de la rentabilidad en las empresas.

Por todo lo expuesto anteriormente en lo relacionado a la justificacion, entorno y
al problema de investigacion, cabe realizar la siguiente Formulacion de Problema de

Investigacion:

¢Realmente el factoring, producira liquidez y por tanto mejorarian la rentabilidad

las empresas que sean socias de la Camara de Comercio de Quito?

La presente investigacion tiene como objetivo general:

e Analizar al factoring como herramienta de liquidez de los socios de la Camara
de Comercio de Quito en el periodo 2011-2013, para determinar el impacto en

la rentabilidad de sus empresas.

Como objetivos especificos los siguientes:
Conocer aspectos legales y la fundamentacion tedrica del Factoring, lo cual
sustentara la metodologia y las caracteristicas de contrato que deben aplicarse.



Efectuar un estudio de mercado con empresas miembros de la Camara de
Comercio de Quito para determinar el grado de conocimiento, interés y
aplicacion del factoring como herramienta de liquidez para mejorar su
rentabilidad.

e Comprobar en base a informacion financiera, los efectos que tiene la aplicacion
de factoring en las empresas que sean miembros de la Camara de Comercio de
Quito, creando un modelo aplicable a las mismas con el fin de incrementar la

liquidez y mejorar su rentabilidad.

El factoring es una operacion de cesion del crédito a cobrar por la empresa a favor
de una entidad financiera normalmente. Los créditos que son parte de cesién, estan
instrumentados en operaciones corrientes de la empresa, normalmente del flujo de
venta de sus productos o servicios a terceros. En el caso de ventas a plazo, se genera
un crédito a favor de la empresa apoyado en la operacion comercial que es susceptible
de ser transferido a un tercero. Con la ebullicion generada a causa de moratorias en los
préstamos, créditos multilaterales orientados a proyectos fallidos que desencadenan
desfases, el impacto socioeconémico en los niveles de consumo y la falta de recursos
orientados hacia inversiones rentables, hacen prioritario el uso de este contrato
moderno llamado Factoring, pero cabe sefialar, que sera la especificacion de la
actividad ejecutada la que determine el subtipo de factoring que se lleve a cabo, ya que
esta institucién contractual tiene a su estudio varias modalidades que tienen sus
variantes, las mismas que se explican de acuerdo a su contenido y evolucion.

La investigacion cuenta como idea a defender:

El factoring como herramienta financiera en las empresas miembros de la
Cémara de Comercio de Quito permite mejorar la rentabilidad de las
empresas.

» El trabajo a realizarse es de tipo cualitativa y cuantitativa ; cualitativa
porque se indagard decisiones tomadas, oportunidades y amenazas,
aspectos relevantes y caracteristicas de la empresa en todo el proceso de
desarrollo para este estudio; y cuantitativa porque se utilizara
herramientas de analisis financieras, matematicas y estadisticas que

ayudaran a cuantificar los datos recopilados, para de esta manera,



analizar los resultados financieros obtenidos con el uso Factoring en las

empresas.

Como métodos investigativos se utilizaron:

Historico-Logico.- Se utilizard éste método ya que, se analizard estados financieros
historicos para el periodo 2011-2013, debido a que el factoring se esta recién
implementando como herramienta financiera en la Camara de Comercio de Quito, y
no se cuenta con informacion anterior a estas fechas; asi como las causas y efectos de
los mismos y cdmo repercuten en la situacion actual de las empresas que estén

aplicando Factoring.

Inductivo-Deductivo.- Se aplicard el correspondiente método, ya que, mediante la
adquisicion de conocimientos de las bases tedricas, se sustentard el manejo del
factoring como una herramienta financiera, que mejoraria los indices de rentabilidad y

de cartera en las empresas miembros de la Camara de Comercio de Quito.

Analitico-Sintético.- Se procederd a analizar la informacion recolectada tanto en los
estados de situacion financiera, como datos relevantes con los que cuente la Camara de
Comercio de Quito; y de ésta forma se descompondra en aspectos relevantes dentro
del estudio, y luego se esquematizara la informacién y se obtendran conclusiones

especificas.

La técnica utilizada fue:

Encuesta.- Se aplicara en forma aleatoria y en base al tamafio de muestra, un
cuestionario a las empresas miembros de la Camara de Comercio de Quito, para
consultar principalmente el conocimiento que tienen del factoring, como también las
razones por las que estarian utilizandola o bien los motivos para no implementarlo en

sus organizaciones, entre otros factores relevantes.

Como instrumento se tiene el cuestionario como herramienta para efectuar las

encuestas, en donde las preguntas seran validadas por el director de tesis.



Debido a la naturaleza de la propuesta y las necesidades de la misma se establecio
como poblacion a las 10.000 empresas y comerciantes miembros activos de la Cdmara
de Comercio de Quito, para realizar la encuesta, se requerird tomar una muestra

estadistica a esta poblacion.



CAPITULO |
MARCO TEORICO

1.1 DEBATE CONCEPTUAL SOBRE EL FACTORING

La utilizacion del factoring como instrumento de movilizacion de créditos a corto
plazo, mejora sustancialmente la liquidez del Balance General al incrementar el Cash
Flow o flujo de Caja, lo que equivale a convertir una partida tradicional de activo

exigible en activo disponible.

La utilizacion del factoring en las PYMES, incide en el control presupuestario de
entrada de cajas (in — flow) y salida de cajas (out — flow) de esta manera se hara frente
a las necesidades de liquidez en los periodos de las salidas de fondos. A continuacion
se describe el origen del factoring, sus diferentes tipos y la aplicacion del mismo en el

Ecuador.

1.1.1 Resefa Historica
1.1.1.1 Origen

"Indica que una primaria forma de factoring aparece en la cultura neo-babil6nica
de los caldeos (en cuyo seno aparecié también la actividad bancaria) y revestia la
forma de un comisionista que mediante el pago de una comisién garantizaba a su
comitente el pago de los créditos”. (LISOPRAWSKI, 2003, Pag. 45).

Otros autores buscan los origenes del factoring en la vieja figura romana del
institor (en la Roma clésica se utilizaba la palabra institor para designar a la persona
que recibe el encargo, a quien gestiona un negocio), o también tratan de encontrar
vestigios de los actuales factores en la también romana institucion de los vendedores
ambulantes, que comercializaban en otras regiones los productos manufacturados de

los fabricantes y negociantes de zonas florecientes.

"Estas figuras del vendedor ambulante y del institor romano son, como
claramente se advierte, un antecedente que el moderno derecho mercantil conoce

como factor de comercio” (SALAZAR, 1996.Pag. 12), que viene a expresar la idea de
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persona que realiza una actividad por otra, dentro de un ambito mas o menos
mercantilista, o si se prefiere, la idea de realizacion frente a terceros por una persona,
fisica o juridica de una funcién que normalmente corresponderia a la otra, en virtud de
una relacion de caracter interno que les une y que es determinante para que les sea

conferida la representacion para que esa actividad pueda llevarse a cabo.

1.1.1.2 Desarrollo

Después de estas primarias manifestaciones del moderno factoring y con motivo
de la colonizacion briténica en el norte del nuevo mundo, es cuando los factores de la
época comienzan su verdadero desarrollo, llegando a crearse las llamadas "cadenas de

factores™.

Estos factores de ordinario “pilgrins” o peregrinos emigrantes a América del
Norte, se encarga de la venta y comercializacion en el nuevo mundo de los productos
manufacturados en Inglaterra, proporcionando ademas a los exportadores europeos,
una serie de informaciones necesarias sobre asuntos de méaxima importancia, como
podian ser épocas de precios favorables, lugares de mayor aceptacion de los
productos e informacién detallada sobre los posibles compradores, logrando de este
modo captar la incertidumbre del comerciante 0 manufacturero que va a vender sus

productos a una lejana tierra.

Empero con la independencia de los Estados Unidos, se tomaron, por parte de la
nueva nacion, medidas del claro sentir proteccionista, por lo cual los factores vieron
cercenada una porcion considerable de sus negocios. Si a esto se afiade que a
consecuencia de esas medidas los textileros norteamericanos dieron un paso decisivo
en la conquista de sus propios mercados, ya completamente cautivos por la suspension
casi total de las importaciones provenientes de grandes ciudades, logrando con ello
expandir suficientemente sus actividades pura poder contar con sus propias redes de
distribucion, cobro e informacion, pudiendo de esta manera prescindir de los servicios
de los factores, se puede observar que la situacion era por demas peligrosa para la

supervivencia de los factores y de las cadenas de factores.
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En esta coyuntura es cuando los factores deciden especializar ain mas las
funciones que venian cumpliendo hasta esta etapa y vienen a cubrir lo que en ese
momento era la necesidad primordial de los industriales textileros norteamericanos, la

falta de liquidez.

En efecto, los factores supieron comprender que la principal dificultad por la que
atravesaban los productores textiles era la imposibilidad de financiar sus ventas a largo
plazo. Por consiguiente comenzaron a ofrecer sus servicios y su experiencia "en el
tratamiento selectivo de los clientes enfocando su actividad hacia las necesidades de

financiacion y crédito™.

Luego de superada esta crisis y desde comienzos del presente siglo, los factores se
han dedicado principalmente a prestar sus servicios en el campo de la financiacion de
las empresas industriales y comerciales, dejando de lado sus actividades de

comisionistas.

Durante la crisis monetaria de 1931, los factores reciben un nuevo impulso, pues
al no captar ahorro privado, escapan a las fuertes medidas restrictivas impuestas por

las autoridades gubernamentales de la época.

Los bancos crean sus propias sociedades de factoring, o departamentos
especializados dentro del mismo y de esta manera expanden sus actividades a otros
sectores del comercio y la industria, ya que hasta esta época sus esfuerzos estaban casi

todos concentrados en el campo de la industria textil.

Actualmente, la actividad de factoring, y las entidades financieras especializadas
en estas operaciones, se encuentra fuertemente polarizadas a nivel mundial, pues en
concreto en el eje formado por EEUU, Japdn y algunos Estados de la Unién Europea
(Italia, Gran Bretafia, Francia, Alemania, Holanda) alcanza altas cotas de desarrollo,
mientras que en América Latina, Paises Asiaticos y del Pacifico, Africa (a excepcion
de Sudafrica), y Oriente Medio, la actividad del factoring se sitia en niveles

escasamente representativos.
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1.1.2 Naturaleza Juridica
1.1.2.1 Generalidades

Por ser el factoring un contrato que conlleva una variedad tan grande de servicios,
es dificil encuadrar su naturaleza juridica en algunos de los pactos tipificados por el
ordenamiento civil o comercial. Se debe por ello, considerando el factoring como

todo un conjunto de prestaciones y servicios, un contrato atipico o innominado.

En efecto, Sergio Rodriguez Azuero, sefiala que "son contratos atipicos los que,
surgidos de la libre iniciativa de los particulares y en desarrollo de la autonomia
privada, de tanto vigor en el campo del Derecho Comercial, se crean por las partes sin
que correspondan a una figura tipica preestablecida por la ley.(RODRIGUEZ, 2009,
Pag. 25)

Es este el caso propio del factoring, un contrato que nacié por iniciativa de los
particulares para subsanar todas las deficiencias de financiacion, informacién

comercial, mercadeo y cobranzas de las empresas industriales y comerciales.

El tratar de superar los distintos servicios que se prestan en el factoring para
delimitarlos dentro de alguno de los contratos tipicos del derecho, es algo a lo que
siempre se vera abocado, cuando por el desarrollo del comercio, aparecen nuevas
figuras juridicas nacidas de los particulares, acogiéndose al principio de la autonomia

de la voluntad privada.

El profesor Roca expresa al respecto lo siguiente: "Hemos admitido que el
factoring se nos ofrece como un negocio contractual atipico, que origina una situacion
juridica compleja, en cuyo ambito se dan distintos mecanismos juridicos tipicos que,
sin perder su autonomia conceptual, se desenvuelven dentro de los limites impuestos
por el fin econémico-social y el interés que constituye el objeto del contrato”. (ROCA,
2010, Pag. 25)

Esta conjuncion de diferentes contratos nominados en el factoring hace que se
tienda a confundir la naturaleza juridica del factoring con cada una de las figuras, que

dentro de él se pueden dar. Asi se tiene que se confunde la naturaleza juridica del
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factoring con el contrato de descuento, con la subrogacién convencional y con la

cesion de créditos, entre otros.

1.1.2.2 Partes
1.1.2.2.1 El Factorado o Cliente Adherente.

Es la persona natural o juridica que teniendo un importante volumen de cartera,
presenta al factor o sociedad de factoring sus estados financieros respecto de sus
deudores, para que con esta informacién y una vez celebrado el contrato, el factor
liquide de contado su cartera.

1.1.2.2.2 El factor (banco) empresa de facturacion o sociedad de factoring.

Es una persona juridica legalmente autorizada para prestar los servicios que
comprende la operacién, bajo el supuesto de que cuenta con recursos financieros

suficientes para concretar su operacion.

1.1.2.3 Rol de los Deudores

No son parte del contrato juridicamente hablando, pero son parte importante pues
son necesarios para la celebracion del contrato en relacion a su condicion econdémica

que dan la pauta del riesgo que puede existir.

1.1.2.4 Obligaciones del Factor

Pagar el precio. Pagar el precio de las facturas no vencidas, con determinacion del
interés respectivo.

Hacerse cargo del riesgo financiero. Aun renunciando a los recursos que
eventualmente le asisten contra su cliente adherente.

Recuperar el crédito. Puede cobrar utilizando todos los recursos que le sean

posibles para recaudar las cantidades adeudadas.



14

1.1.2.5 Obligaciones del Cliente

Consultar los pedidos.

Informar al factor sobre sus deudores, negocios juridicos celebrados con ellos y su
situacion econémica.

Poner en consideracion del factor la totalidad de sus solicitudes de crédito para sus
clientes, para que las facturas remitidas cuenten con la autorizacion del factor.
Remitir las facturas. El cliente o adherente, estd obligado a enviar al facto la
totalidad de los pedidos, sin omitir algunos de aparente menor riesgo.

Garantizar la existencia del crédito. Se lo hace con el despacho de la mercaderia
por parte del adherente al deudor a su satisfaccion.

Notificar a los deudores de la celebracion del contrato de factoring. Debe
comunicar a los deudores dc la celebracion del contrato de factoring y que por
consiguiente el pago del crédito debe hacerse Unicamente al factor.

Pagar la comision e intereses al factor. El adherente puede pagar por los servicios

financieros una comision respecto a las facturas o créditos.

1.1.2.6 Extincion del Contrato

Garrieguez y Dias Canabete, Joaquin en su libro “Curso de Derecho Mercantil

(1998,p.257); se puede extinguir por:

Por el cumplimiento del plazo;

Por incumplimiento del contrato por una de las partes.

Por quiebra de una de las partes.

Por disolucion de las sociedades adherentes o la de factoring; vy,

Por acuerdo entre las partes.

1.1.3 Clases de Factoring
1.1.3.1 Generalidades

El factoring es un contrato que presenta la méas variada gama de modalidades que

un contrato alguno pueda tener. Por la gran multiplicidad de servicios y prestaciones
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que el contrato lleva consigo y por las diversas formas que cada uno de esos servicios
puede tomar durante la ejecucién del factoring, se logra producir variados tipos de
una misma figura juridica. (VELASCO, 2012, Pag. 26)

Se puede clasificar las distintas clases de factoring desde los muy diversos

angulos en que se puede estudiar este contrato, de la siguiente manera:

1.1.3.2 Segun los Servicios que Conlleve
1.1.3.2.1 Factoring Colonial

Corresponde este tipo de factoring a una figura con ninguna vigencia actualmente

dentro del comercio mundial.

Se utilizé6 muchisimo esta modalidad de contrato en la antigliedad, durante las
primeras manifestaciones del factoring. En la época en la cual los productores
europeos de textiles, sobre todo los ingleses, iniciaron sus exportaciones hacia sus
colonias en el Nuevo Mundo, que ya para esa época constituian un mercado bastante
grande para sus productos. (Diccionario de Economia y Administracion, 1999, Pag.
111)

Esta clase de factoring consistia en que el factor en el Nuevo Mundo recibia en
depdsito las mercancias enviadas por su cliente europeo, para encargarse de su
distribucion y venta, ademas de garantizar su cobro, todo esto mediante el pago de una

comision.

1.1.3.2.2 Factoring Tradicional

Conocido entre los paises de habla inglesa como "oid line factoring", es el tipo de
contrato que se realiza principalmente en los paises europeos. En esta modalidad de
contrato la prestacion fundamental consiste en la adquisicion por el factor de los

créditos de sus clientes, garantizandoles el pago de los mismos.

1.1.3.2.3 Nueva modalidad de Factoring (new style factoring). Los factores, a mas

de prestar el servicio fundamental ya sefialado, ofrecen todo un conjunto de servicios
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complementarios tales como garantias de los créditos, referentes a su compra, la

gestion o cobro de los mismos y su eventual financiacion.

1.1.3.3 Segun la Financiacion

1.1.3.3.1 Factoring al vencimiento

En este tipo de factoring se excluye de los servicios prestados por el factor, la
financiacion, pues en este caso el cliente adherente solo recibe el importe del crédito
que ha cedido, al vencimiento de la factura o a un plazo promedio de sus vencimientos

previamente convenidos por las partes.

Bajo esta modalidad de contrato, el factor abona al cliente el valor de las facturas
que le son cedidas en el momento en que la sociedad adherente se las presente para el
pago. "Como contrapartida por la movilizacién inmediata, parcial o total de las
facturas, la sociedad defactoring cobra interés por el plazo que falta para su
vencimiento".(JIMENEZ, 2010, P4g. 15)

En ocasiones, el adherente puede optar por retener algunas facturas cierto tiempo
y cederlas cuando estime necesario para su cobro; de esta forma se le abaratan los
intereses. Ademas existen otro tipo de variantes de factoring dentro de las mas

conocidas se puede citar a las siguientes:

e [Factoring con o sin recurso; segn el riesgo de insolvencia de los clientes sea o
no asumido por el factor.

e Segun que la existencia del contrato, y la consecuente cesion de créditos, sea 0 no
notificada al deudor, llamados:  factoring con notificacion y factoring sin
notificacion
Factoring con o sin anticipo de fondos, segin que el importe, generalmente parte
de éste ya sea 0 no adelantado a la empresa por parte del factor

e Factoring doméstico cuando la empresa cedente y el cliente operan en un mismo
pais y factoring internacional cuando la empresa cedente y el cliente operan en
paises distintos

e Factoring con transmision de créditos en propiedad o con cesion en garantia
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(prenda).
Factoraje de créditos por ventas futuras. En algunas legislaciones se permite
ceder créditos a cobrar de ventas a realizar. Esta modalidad suele ser habitual

cuando existen flujos a compradores habituales o créditos a cobrar

1.1.4 Aspectos Legales del Factoring en el Ecuador

En el Ecuador la figura del factoring se establece en la Ley General de
Instituciones del Sistema Financiero (R.O del 23 de Enero de 2001), el Art. 51, literal
h), que indica que entre las operaciones que pueden efectuar los bancos sea en moneda
nacional como extranjera se encuentran: "la de negociar letras de cambio, libranzas,
pagarés, facturas y otros documentos que representen obligacion de pago creados por
ventas a credito, asi como el anticipo de fondos con respaldo de los documentos

referidos".

Es decir de acuerdo con el Régimen Comercial Ecuatoriano, existe entonces la
posibilidad de hacer anticipos o conceder créditos tanto sobre facturas por ventas
realizadas como sobre inventarios. Dada su importancia, algunos autores le han

calificado a este mecanismo crediticio como un bien social.

Por un lado, los industriales lo precisan para elaborar sus productos, de otro, los
comerciantes mayoristas para asegurar su actividad intermediadora entre productores
y consumidores, y por fin, los consumidores lo demandan con el fin de acceder a los
bienes y servicios que ofrecen. Estas necesidades han ubicado al contrato de factoring
0 compra permanente y masiva de cartera en un sitial de preferencia. Ejemplo, una
fabrica de vehiculos puede dirigir una solicitud de crédito a un banco para la venta de
sus unidades, el banco puede hacer uso de la férmula factoring, esto es, otorgando
varios créditos a los compradores de los autos, de tal suerte que, la fabrica venda de
contado y obtenga inmediatamente los recursos econdmicos que le son indispensables,
en tanto que el crédito y el riesgo se dispersa entre los distintos compradores, que para

valerse de este mecanismo deben ofrecer garantias suficientes que aseguren el pago.

También existe otra disposicidn por parte de la Superintendencia de Bancos y Seguros

del Ecuador:
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Considerando:

Que por facultad consignada en el Art. 17 de la Ley General de Bancos,
corresponde al Superintendente de Bancos emitir las resoluciones que permitan
asegurar la eficacia del control y vigilancia de las actividades de las compafiias
autorizadas para operar en intermediacion financiera y/o financiacion o compra de

cartera bajo cualquier modalidad;

Que se hace necesario reglamentar el Art. 7 literal ¢) de la Resolucién No. 91-628,
emitida por la Superintendencia de Bancos el 3 de mayo de 1991,

Que la Junta Monetaria ha establecido los pardmetros que regulan la actividad de

factoring internacional; y, en ejercicio de sus atribuciones legales.

Resuelve:

Expedir el siguiente reglamento para las operaciones de factoring internacional.

Art. 1.- DEFINICIONES. Factoring internacional es el conjunto de operaciones que se

realizan para los siguientes fines:

a) La adjudicacidn, de todo o parte, de los documentos creados por las exportaciones
de bienes y servicios a credito y/o la gestion de recaudaciéon de los valores de los

documentos generados en las importaciones a crédito de bienes o servicios;

b) La gestion por la cual se anticipan fondos con respaldo de los documentos creados
por las exportaciones, sea que tengan la figura de préstamos, anticipos u otras

modalidades similares.

Para la realizacion de estas operaciones, la institucion financiera podra
desempeniar las funciones de factor exportador o de factor importador, dependiendo de
que se trate de una exportacion o de una importacién de bienes y servicios,

respectivamente.
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Factor exportador es la entidad financiera debidamente autorizada por la
Superintendencia de Bancos, a quien el exportador, a través de un contrato firmado, le
ha cedido los documentos producto de la exportacion, para que los administre, financie

y/o gestione la cobranza de los valores facturados a crédito al importador.

Para este ultimo fin, se requerira el concurso del factor importador u otro agente
corresponsal. El factor exportador podra adquirir los documentos referidos
anteriormente o anticipar fondos con respaldo de los mismos, de acuerdo a lo previsto

en los literales a) y b) de este articulo.

Factor Importador, es la entidad financiera debidamente autorizada por la
Superintendencia de Bancos, que acepta realizar las gestiones de recaudacion al
importador de las facturas a crédito emitidas por el exportador y que han sido cedidas

al factor exportador o compradas por éste.

El factor importador podrd o no asumir el riesgo crediticio; en caso de hacerlo,
estard obligado a pagar la cobranza al factor exportador en los plazos previstos en el
convenio suscrito entre los factores. Como medio referencial para asumir o no el
riesgo, el factor importador estd ademas facultado para evaluar, a su discrecion, la

solvencia y condicion econdmica del importador.

El factor importador podra, a su vez, comprar directamente la cartera que adquirid
previamente el factor exportador. Esta también facultado a obtener las divisas dentro
del mecanismo de ronda, y para que pueda participar en el debera encontrarse al dia en
sus obligaciones para con el Instituto Emisor, calificacion que efectuara el Comité que
para este fin existe.

Art. 2.- TASAS DE INTERES, COMISIONES Y OTROS CARGOS. Las tasas de
interés, comisiones y otros cargos que las compafias o secciones de financiacion o
compra de cartera estan autorizadas para cobrar, son aquellas establecidas por la Junta

Monetaria.
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Las compafiias o secciones que estipulen, cobren o perciban en cualquier forma,
ya sea intereses, comisiones 0 cargos superiores o los permitidos por la Ley, o que
infringieren las disposiciones relativas a la entrega al fisco y otras entidades
beneficiarias o participes de los valores que, por cuenta de ellos, deban cobrar o
retener a terceros por concepto de impuestos, tasas u otros; seran sancionadas por la
Superintendencia de Bancos; incluso podrén ser intervenidas u ocupadas, segun el

caso, sin perjuicio de cualquier otra sancion a que hubiere lugar.

Art. 3.-LIMITES DE OPERACION. La entidad autorizada para realizar operaciones
de factoring internacional tendrd un cupo operativo para estas transacciones que no
excedera de tres veces su capital pagado y reserva legal. La base de determinacion de
este limite, sera la diferencia entre el saldo de la cartera por factoring internacional y el

de los descuentos por igual mecanismo.

Para el evento de que la institucion financiera, al haber actuado como factor
importador, realice pagos por cuenta de sus clientes importadores, debera considerar
también tales desembolsos en el cupo a través de la adicion al saldo de la cartera

originada en un factoring de exportacion.

Considerando que los registros contables se efectuaran en sucres, el computo del

limite frente al capital pagado y reserva legal se realizara en igual moneda.

Art. 4.- SANCIONES A PERSONAS NO AUTORIZADAS. El Superintendente de
Bancos, para determinar si un establecimiento viene realizando de manera habitual
operaciones contempladas en este reglamento sin la debida autorizacion podra
disponer la inspeccion pertinente. En caso de comprobarse tal situacion, el
Superintendente de Bancos le notificar para que suspenda de inmediato sus
procedimiento ilegales, imponiéndole las sanciones previstas en el Art. 38 de la Ley
General de Bancos. Asimismo, notificar a las autoridades competentes a fin de que
procedan al cierre inmediato de tales establecimientos, sin perjuicio de otras sanciones

que pudieren aplicarse.

Art. 5.- CONTRATO. EIl Superintendente de Bancos conocera los modelos de los
contratos que deberan suscribirse entre los factores, entre el factor exportador y el
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factor importador, asi como entre el importador y el factor importador, cuando los
casos merezcan ser documentados. Estos modelos de contratos deberan ser utilizados
por las entidades financieras en el desarrollo de sus actividades de factoring

internacional.

Art. 6.- CASOS DE DUDA. Las dudas que en la practica produjere la aplicacion de

este reglamento seran resueltas por el Superintendente de Bancos.

1.1.4.1 Ley General de Instituciones del Sistema Financiero

De acuerdo a la Ley General de Instituciones del Sistema Financiero, en el Titulo
V, Capitulo I, Art. 5; referente a las operaciones que pueden realizar dichas
instituciones, en moneda nacional o extranjera, 0 en unidades de cuenta establecidas

en la Ley, expresa en los literales h, i, j lo siguiente:

h) Negociar letras de cambio, libranzas, pagarés, facturas y otros documentos que
Representen obligacion de pago creados por ventas a crédito, asi como el anticipo de

fondos con respaldo de los documentos referidos;

1) Negociar documentos resultantes de operaciones de comercio exterior;
J) Negociar titulos valores y descontar letras documentarias sobre el exterior, o hacer

adelantos sobre ellas.

Razon por la cual, actualmente algunos bancos ecuatorianos han incluido dentro
de sus servicios la operacion de cesién de facturas, buscando asi satisfacer las
necesidades de los clientes que buscan mejorar su condicién de liquidez mediante este
contrato denominado “Factoring”, como es el caso del Banco del Pichincha, Banco

Bolivariano, Banco Capital, Banco Promérica, entre otros.

Formato de facturas comerciales

Inscripcion en el Registro del Mercado de Valores
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(Capitulo incluido mediante Resolucion No CNV 001A -2009, publicada en el
Registro Oficial No. 630 del 9 de julio del 2009)

Art. 1.- Mercado de negociacion.- Las facturas comerciales negociables podran ser
transadas en el mercado bursétil, en el extrabursétil, en el Registro de Valores no
Inscritos (REVNI) y en el mercado privado.(Registro Oficial No. 630, 2009, 9 de
Julio)

Independientemente de la vigencia de la autorizacion de emision otorgada por el
Servicio de Rentas Internas, el plazo de pago estipulado en la Factura Comercial
Negociable no podrd exceder de 360 dias, a partir de la fecha de emision del

documento.

Art. 2.- Requisitos de inscripcion de facturas comerciales negociables en el mercado
bursatil y extrabursatil.- Para la inscripcion de las facturas comerciales negociables, se
requiere la inscripcion de dichas facturas y la de su emisor en el Registro del Mercado
de Valores. Para tal efecto, el emisor debera haber obtenido el RUC, al menos con un
afio previo a la solicitud de inscripcion en el referido registro; haber efectuado durante
un afo transacciones de venta por un valor superior a un mil doélares de los Estados

Unidos de América; y, remitir lo siguiente:

1. Solicitud de inscripcién y formato de autorizacion de acceso a su informacion por
medio del Servicio de Rentas Internas, suscritos por el representante legal. El formato

de acceso a la informacion sera entregado por la Superintendencia de Compaiiias.

2. Circular de oferta pablica, que contendrd, al menos, lo siguiente:

2.1 Portada:

2.1.1 Titulo: “CIRCULAR DE OFERTA PUBLICA DE FACTURAS
COMERCIALES NEGOCIABLES”, debidamente destacado.

2.1.2 Razdn social o nombre comercial del emisor.

2.1.3 Numero del RUC.

2.1.4 Numero y fecha de la resolucion expedida por la Superintendencia de Compafiias
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que aprueba el contenido de la circular, y dispone su inscripcién en el Registro del
Mercado de Valores.

2.1.5 Clausula de exclusion, segun lo establece el articulo 15 de la Ley de Mercado de
Valores.

2.2 Informacion general:

2.2.1 Fecha de constitucion, plazo de duracion, actividad principal, domicilio principal
de la compaiiia, direccidon, numero de teléefono, nimero de fax, pagina web, de ser el
caso.

2.2.2 Capital suscrito, pagado y autorizado, de ser el caso.

2.2.3 Detalle de las lineas de negocio actualmente desarrolladas.

2.2.4 Listado de los principales compradores aceptantes de las facturas comerciales

negociables presentadas a inscripcion.

2.3 Informacién econdmica - financiera: Los estados financieros del emisor con el
dictamen de un auditor externo independiente, correspondientes a los tres Gltimos
ejercicios econdmicos. En el caso de emisores de reciente constitucion estos deberan
entregar la informacion antes mencionada de uno o dos ejercicios econémicos, segun

corresponda.

3. Formato del facsimile del valor, de conformidad al contenido establecido en el
articulo 201 del Cédigo de Comercio, en el Reglamento de Comprobantes de Venta y
Retencion emitido por el Servicio de Rentas Internas y al determinado en este
Capitulo, debera constar el valor a negociarse. Cuando se quieran negociar facturas
comerciales negociables electrénicas, autorizadas por el Servicio de Rentas Internas,
éstas deberan tener al menos el mismo contenido de lo expuesto en el articulo 201 del
Codigo de Comercio. Para su negociacion deberan estar registradas en un depdsito
centralizado de valores y seran Gnicamente negociadas a través del mercado bursatil y

extrabursatil.

4. Certificado de veracidad de la informacion, expedido por el representante legal del

emisor.
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Seccion 11
Valor a negociarse

Art. 3.- Valor a negociarse.- El valor de cada factura comercial negociable en el
mercado de valores, corresponderd al valor total de la factura menos todas las
retenciones de impuestos efectuadas por el aceptante. ElI cumplimiento de las
obligaciones tributarias recaeran, sobre el emisor y el agente de retencion, segun el
caso, y conforme lo establecido en la normativa tributaria vigente al momento de la

emisién de la Factura Comercial Negociable.

Art. 4.- Idoneidad.- Previa a la negociacion de facturas comerciales negociables en el
mercado bursatil como extrabursatil, las casas de valores deberan verificar la
idoneidad de las firmas del emisor y del aceptante, conforme a lo establecido en el
tercer inciso del Art. 57 de la Ley de Mercado de Valores.

Seccion Il
Negociacién de Facturas Comerciales Negociables no inscritas en el Registro del
Mercado de Valores

Art. 5.- Mecanismo de negociacién.- Las facturas comerciales negociables no
inscritas en el Registro del Mercado de Valores, pueden negociarse en el mecanismo

de negociacion para valores no inscritos

Las personas naturales o juridicas emisoras de facturas no inscritas en el Registro
del Mercado de Valores, para negociar sus facturas comerciales negociables podran
acudir al Registro de Valores no Inscritos (REVNI) establecido por las bolsas de
valores y autorizado por la Superintendencia de Compaifiias.

Art. 6.- Formato de la Factura Comercial Negociable.- Las facturas comerciales
negociables contendran los requisitos que establece el articulo 201 del Cddigo de
Comercio y el Reglamento de Comprobantes de Venta y Retencion.

(Capitulo reformado mediante Resolucion No CNV 007 -2009, publicada en el
Registro Oficial No. 66 del 13 de noviembre del 2009)
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Luego, el uso del factoring provee un tipo de financiamiento més rapido que los
obtenidos por otras fuentes.

Captar inversores en los mercados de capitales para financiar un proyecto a través de
la compra de acciones o deuda, o incluso colocando cheques de pago diferido, puede
Ilevar un tiempo considerable donde se puede agudizar la necesidad de financiamiento
de la firma. Por otro lado, un banco suele tomar un tiempo en evaluar la capacidad
crediticia del potencial deudor, lo cual también puede agravar la situacion financiera
de la empresa. Una ventaja adicional es que el riesgo de crédito pasa muchas veces a

ser asumido por la institucion que hace factoring.

1.1.5 El Factoring en el Ecuador

La empresa Logros S.A. es una empresa chilena que nacié hace 16 afios como una
alternativa de financiamiento a la banca orientada a las pequefias y medianas empresas
que ofrece los servicios de factoring, descuento de cheques, créditos de capital de
trabajo y financiamiento agricola. Inicia sus actividades a finales de los afios 90 y hoy
es una empresa ampliamente conocida, establecida a lo largo de todo Chile con 32
sucursales, 172 empleados en todo el pais y alrededor de 3.400 clientes activos que

representan 68.000 operaciones de crédito al afio.

En 2012 su flujo de colocaciones fue superior a los 240 millones de délares y de
35 millones de délares de saldo de créditos. Cuenta con un patrimonio que supera los
25 millones de dolares y su rentabilidad del 25% sobre capital y reservas. Ademas de
contar con sus propios sistemas informaticos completamente desarrollados

internamente.

Para 2013 LOGROS del Ecuador descont6 un total de USD 15 millones en
facturas en el mercado doméstico. LOGROS espera para 2014 descontar alrededor de
USD 20 millones en facturas del mercado local. El proceso para aperturar una linea

de factoring es el siguiente:

Cliente potencial envia la “solicitud” debidamente llena y adjunta documentos

(constitucién compafiia, representante legal, certificados bancarios, etc.).
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Se analiza Yy califica al cliente potencial y sus compradores.

Se establece el monto de la “linea” del cliente y el “cupo” de sus compradores.

Se firma, por una sola vez, el respectivo “Contrato de Factoring” por la “linea
aprobada”

Una vez calificados y establecida la “linea”, el cliente envia los documentos por
cobrar por vencer de sus compradores calificados, debidamente cedidos a “Factor
LOGROS”

Se verifica que no haya inconvenientes con los documentos, procediendo Factor
LOGROS a prestar sus servicios de anticipos de fondos y administrativos, sobre la

cartera cedida.

1.1.6 Factoring Desde un Enfoque Financiero

1.1.6.1 Factoraje de Cuentas por Cobrar

El factoraje de las cuentas por cobrar consiste en la venta al contado de las cuentas
por cobrar de una compafila a una institucion financiera, Ilamada factor. En el
factoraje de cuentas por cobrar participan varias empresas de factoraje con larga
trayectoria, asi como bancos e instituciones financieras comerciales (acreedores de
activos). Cuando se factorizan cuentas por cobrar, el derecho sobre ellas se transfiere
al factor, de manera que dejan de aparecer en el balance de la compafiia.  (Charles,
2000,Pag. 15)

Tradicionalmente, el empleo del factoraje se reducia casi exclusivamente a las
industrias del vestido, muebles y textiles. En otras industrias, el factoraje de las
cuentas por cobrar se interpretaba como indicio de escasa solidez financiera. Sin
embargo, parece que en la actualidad el factoraje es objeto de creciente aceptacion en

otras industrias.

El proceso de factoraje se inicia con la celebracion de un contrato en el que se
especifican los procedimientos para factorizar las cuentas por cobrar y las condiciones
bajo las que el factor anticipa fondos a la empresa. De acuerdo con un contrato de
factoraje normal, la compafiia remite al factor el pedido de un cliente para su analisis y
aprobacion de crédito antes de surtirlo. El factor cuenta con un departamento que

analiza el crédito y efectla la cobranza. Una vez que el factor decide que el cliente
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representa un riesgo aceptable y accede a comprar la cuenta por cobrar, la compafiia
surte el pedido. Habitualmente el cliente recibe una notificacion formal de la venta de

su cuenta y del consecuente envio de sus pagos directamente al factor.

El factoraje de cuentas por cobrar suele hacerse sin recurso; en otras palabras, el
factor asume el riesgo de incumplimiento. Si éste se niega a comprar una cuenta dada,
la compafiia puede surtir de cualquier modo el pedido del cliente y asumir para si el
riesgo de incumplimiento, pero la cuenta respectiva no servira como colateral para

crédito adicional.

De conformidad con un contrato comdn de factoraje, la compafiia recibe pagos del
factor en la fecha normal de cobranza o vencimiento de las cuentas factorizadas; esto
se conoce como factoraje al vencimiento. Si la compafiia desea recibir los fondos antes
de esa fecha, normalmente puede obtener un adelanto del factor; esto se llama
factoraje con adelanto. En consecuencia, ademas de ejercer las funciones de analisis de
crédito, cobranza y adopcion del riesgo de incumplimiento, el factor también
desempefia una funcion de prestatario y establece cargos especificos por cada uno de
sus servicios. El adelanto maximo que la compafiia puede recibir del factor se limita al
monto de las cuentas por cobrar factorizadas, menos la comision por factoraje, los
intereses y la reserva que el factor se adjudica para cubrir las probables devoluciones o
rebajas de los clientes. Esta reserva suele ser de 5 a 10 por ciento de las cuentas por
cobrar factorizadas y se le reembolsa a la compafiia luego de que el factor ha cobrado

las cuentas.

“El factor cobra una comision por factoraje, o de servicio, de 1 a 3 por ciento de
las cuentas por cobrar factorizadas, para cubrir los costos del analisis de crédito, la
cobranza y la cartera vencida. La tasa aplicada depende del volumen total de cuentas
por cobrar, la magnitud de las cuentas en lo particular y el riesgo de incumplimiento
implicado, Por lo general, cobra una tasa de interés, 2 a 5 por ciento superior al interés
preferente, sobre los adelantos efectuados a la compafiia. Estos costos se ven un tanto
compensados por los diversos ahorros internos que una compariia puede conseguir del

factoraje de sus cuentas por cobrar” (Moyer,2000, p.696)
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Por ejemplo, la Masterson Apparel Company estudia la posibilidad de recurrir a
un contrato de factoraje con adelanto, a causa de su débil posicion financiera y del
enorme grado de riesgo de crédito en su ramo, la industria del vestido. Esta compafiia
se dedica principalmente al mayoreo de prendas de vestir, que vende a un numero de
tiendas relativamente reducido, de manera que basta con que una de ellas incumpla
con sus pagos para que Masterson experimente severos problemas de flujo de efectivo.
Recurriendo al factoraje, la comparfiia transferiria el riesgo de crédito al factor,
Partners Credit Corporation, acreedor de activos. Partners exige una reserva de 10 por
ciento por devoluciones y rebajas, cobra una comisién de 2 por ciento y adelantaria
fondos a Masterson con una tasa de interés anual de 4 puntos porcentuales por encima

de la tasa preferente.15 Supongamos que la tasa preferente es de 10 por ciento.

El factoraje de sus cuentas por cobrar le permitiria a la compafiia eliminar su
departamento de crédito y ahorrar alrededor de 2,000 délares mensuales en costos
administrativos y de oficina: también desapareceria su cartera vencida, que
actualmente promedia cerca de 6,000 dolares mensuales. Masterson tiene un periodo
medio de cobranza de 60 dias y su nivel promedio de cuentas por cobrar es de 1 millon
de ddlares. (Moyer,2000,p.697)

En el siguiente cuadro se calcula la cantidad que Masterson puede obtener en
préstamo del factor y su costo anual del financiamiento. Tal como se advierte en este
cuadro, Masterson puede obtener un adelanto de 859,748 ddlares, mientras que el
costo anual del financiamiento seria del 28.5 por ciento antes de considerar los ahorros

por la eliminacion de costos y cartera vencida.

Después de considerar ahorros y eliminacién de pérdidas, el costo anual del
financia-miento disminuye a 17.2 por ciento. Masterson puede comparar el costo de
este factoraje con el costo de otras fuentes de fondos para decidir factorizar o no sus
cuentas por cobrar. En este ejemplo se ha calculado el costo del factoraje en relacion
con un solo periodo de 60 dias. En la préactica, si Masterson se comprometiera en un
contrato de factoraje, es muy probable que éste derivara en un procedimiento
permanente. (Moyer,2000,p.697)

Por lo tanto si una empresa factoriza todas sus cuentas por cobrar, no necesitara

departamento de crédito ni tendra costos administrativos o de oficina para
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investigacion de crédito o cobranza, tampoco pérdidas a causa de cuentas no cobradas.
Ademas, es probable que el factor controle las pérdidas de mejor manera que el
departamento de crédito de una empresa pequefia 0 mediana, debido a su mayor
experiencia en la evaluacion de crédito. De este modo y a pesar de que el factoraje de
cuentas por cobrar puede ser una modalidad de crédito mas costosa que el crédito sin
garantia, el costo neto bien podria ser inferior al de la comision por factoraje y a las
tasas de interés nominales, como consecuencia de los ahorros en departamento de

crédito y cartera vencida, este concepto se ve reflejado en el siguiente ejercicio.

1.1.6.2 Operacién de Factoring

CUADRO No.1.

OPERACION DE FACTORING
Nivel Promedio de $1.000.000.000
Cuentas por Cobrar
()  Comision  de 0.02* 1.000.000 -20.000
Factoraje
(-) Reserva  para 0.10* 1.000.000 -100.000
Devoluciones
Monto Disponible de $880.000
Adelanto antes de
Deducirse Intereses
() Intereses sobre (0.14*880.000*60/365) - 20.252
Adelanto
Monto de Fondos $859.748
Adelantados por el
Factor
COSTOS
INTERESES Y
COMISIONES
Costos Intereses $20.252
Comision de Factoraje $20.000
Total Costos 40.252

Fuente: MOYER Charles (2000).Administracion Financiera Contemporédnea. Edit. Thonson,p.697.
México
Elaborado por: Los Autores
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Calculo del costo anual del financiamiento antes de considerar los ahorros en

costos y cartera vencida.

40.252
Costo Anual Financiamiento (CAF) = ----------mmmmo-- *100 =4,68
859.748
CAF = 4,68 %

Calculo del costo anual del financiamiento después de considerar los ahorros en
costos y cartera vencida.
Ahorros en Departamento de Crédito, por periodo de 60 dias $ 4.000
Cartera Vencida promedio, por periodo de 60 dias $12.000
Total  $16.000
40.252 -16.000

CAF = o * 100 =2,82

859.748

CAF (real) =2,82 %

Como se puede aprecia el verdadero Costo Anual de Financiamiento,
considerando los costos adicionales de cartera es del 2,82 % y no el de 4,68%, que

aparentemente resulta el costo del Factoring.

1.1.6.3 Ejemplo de Factoring Realizado por la Empresa Logros Ecuador.

Valor de Facturas $10.000
Anticipo (80%) $8.000
(-)Comision Gastos Administrativos Operativos (GAO) 2% $200

Total Desembolso $7.800

Plazo Real: 30 dias
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COBRANZA $10.000
Pago de Reserva $2.000
(-) Descuento: 8.000*16.5%*30/360) $1.890

TOTAL DESEMBOLSO Y LIQUIDACION: $9690

1.1.6.4 Ventajas del Uso del Factoring

Klapper (2006) sefiala que el uso de factoring puede resultar muy Util en paises
con débil estructura contractual, ineficientes sistemas de quiebra y en contextos de
débil estructura de registro de informacion crediticia. En este sentido, Bakker, Klapper
y Udell (2004) advierten estas caracteristicas en los paises en desarrollo. Mian y Smith
(1992) apuntan que la utilizacion de esta herramienta, ademéas de verse muy atractivo
para pequefias y medianas empresas, puede serlo para aquellas con clientela
geograficamente dispersa y amplio nimero de clientes, que utilicen agentes de ventas,
qgue no vendan directamente a clientes y que tengan una menor calidad crediticia
(cefargentina, 2007)

El uso del factoring provee un tipo de financiamiento mas rapido que los
obtenidos por otras fuentes. Captar inversores en los mercados de capitales para
financiar un proyecto a través de la compra de acciones o deuda, o incluso colocando
cheques de pago diferido, puede llevar un tiempo considerable donde se puede
agudizar la necesidad de financiamiento de la firma. Por otro lado, un banco suele
tomar un tiempo en evaluar la capacidad crediticia del potencial deudor, lo cual
también puede agravar la situacion financiera de la empresa. Una ventaja adicional es
que el riesgo de crédito pasa muchas veces a ser asumido por la institucion que hace
factoring. Es por ello que el factor requiere del cumplimiento de ciertas caracteristicas
que deben poseer los créditos en cartera de la empresa para que sean objeto de
factoring. En especial, el factor analiza ciertos aspectos de su cliente de manera de
tener una vision mas clara de las caracteristicas de su negocio tales como la situacion
financiera, el tipo de negocio, la antigiiedad, el tamafio de la firma, la politica de
ventas, la politica de riesgos, la experiencia y conocimiento adquirido sobre el

negocio, la técnica de produccion y el sector donde se desempefian.
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Incluso, estas caracteristicas se focalizan generalmente en los compradores de las
empresas factoreadas, quienes en definitiva son objeto de control por parte del factor.
En cambio, cuando un banco evalta el otorgamiento de un crédito, la evaluacién la

hace directamente sobre la misma empresa que ha solicitado los fondos.

Como se lo menciond, el factor también otorga otros servicios conexos 0
complementarios a la propia financiacion con recursos y la gestion de cobranza de los
créditos cedidos. Entre los servicios complementarios que el factor brinda a la empresa
factoreada se pueden destacar la investigacion de mercado y seleccidn de clientes, la
obtencion y procesamiento de informacion comercial y de riesgo de los clientes, el
manejo de los registros contables del cliente y la asesoria en politicas de venta, entre
otras. De esta forma, el contrato de factoring cubre las necesidades econémicas y las
finalidades juridicas de la empresa. Posibilita que la firma se desligue de las
actividades que emanan de la gestion del cobro de los documentos, aprovechando las
economias de escala y alcance del factor, y del soporte del riesgo de crédito ante el
posible incumplimiento de pago. (cefargentina, 2007)

El factoring también ha actuado en muchos paises como una fuente anticiclica de
financiamiento. Esto es, en épocas de situaciones de stress econdémico y financiero,
cuando los bancos contraen sus operaciones de financiamiento y restringen el acceso
al crédito, el factoring ha mostrado ser una fuente ideal para el financiamiento externo

de las firmas. (cefargentina, 2007)

Por otro lado, la liberacién de recursos, no solamente le permite a la empresa
mejorar su caja y su capital de trabajo, sino también ganar terreno en la negociacion
con proveedores a partir de la factibilidad de realizar compras al contado
financiandolas con los fondos liberados. De esta manera, la empresa simplifica su
estructura crediticia vendiendo a plazo, pudiendo adquirir insumos al contado a un

mejor precio.
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Por altimo, el uso del factoring puede permitir a las empresas tener conocimiento
y acceso a otro tipo de mercados dificilmente accesibles sin la informacién y la
experiencia adecuadas. Los riesgos que implica comenzar a exportar para la firma son
de informacion, de financiacion y de tipo de cambio. Resulta dificil para la empresa
contar con antecedentes confiables sobre el comprador y con la capacidad para
interpretarlos dentro del contexto legislativo y fiscal del pais en cuestion. Es por ello
que la financiacion de la venta se torna mas riesgosa e incluso las medidas que
resultarian apropiadas en ese caso podrian inviabilizar el negocio por presentar
condiciones financieras diferentes a las imperantes en aquel mercado. Un riesgo
adicional concierne a la incertidumbre del valor futuro de la moneda teniendo en

cuenta los plazos de financiamiento (Emperador (2001)).

La posibilidad de ampliar la operatividad regional e internacional es clara, dada la
mayor cobertura espacial con que cuenta el factor al operar en muchos casos con otras
empresas de factoring del exterior que prestan servicios a empresas en su financiera
del deudo cedido.

1.2 ENFOQUE TEORICO DE LA TESIS

Un aspecto fundamental en cuanto al factoring en el Ecuador que se ha
desprendido de esta investigacion, es que en la actualidad no existe una normativa
legal especifica para la regulacion del mismo por parte de Superintendencia de
Bancos, ya que la misma fue derogada en el afio 1993. Sin embargo es una practica
financiera que se da y se rige en base un contrato bilateral en forma de anticipo por

venta de cartera.

Esta situacion andmala la confirma la Dra. Maria del Rosario, experta en derecho
mercantil en el Ecuador, reconoce que explica que el factoring en el pais no esta
especificado pero sin embargo es un contrato incluyente, que tiene un valor y como

también es vinculante para ambas partes y por tanto es de caracter obligatorio.

Por lo tanto el factoring en su parte formal tiene un enfoque legal y financiero y

dependiendo del mismo existe diferentes formas de calificarlos e incluso manejarlos.
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Por lo que resulta importante conocer desde el aspecto legal que el factoring es un
contrato y como tal tiene sus elementos y partes , por un lado el factor, es la empresa
que factora o brinda el servicio y su compromiso es obviamente comprar la cartera ,
pero bajo ciertas condiciones, mientras que la otra parte es el cliente o duefio de la
cartera el cual responsabilidad notificar a sus deudores que se ha vendido sus facturas
y por tanto el tanto el pago de las mismas se efectuard a la empresa de factoring.
Finalmente estos contratos pueden extinguirse fundamentalmente por el

incumplimiento de cualquiera de las dos partes, por quiebra o acuerdo mutuo.

Desde el enfoque financiero y comercial, para esta investigacion tomaremos la
forma de clasificar que tiene la empresa LOGROS, que es la empresa vinculada a la
Camara de Comercio de Quito, al cual se tomara de referencia para esta investigacion

la cual clasifica al factoring en:

e Internacional

e Doméstico

e Con recurso

e Sin recurso

e Al descuento anticipado

e Al vencimiento.

En definitiva el factoring es una herramienta financiera que se acopla con la
politica comercial de la empresa, porque le permite obtener eficiencia en la gestion de
los cobros y manejo de los riesgos inherentes al manejo de cartera, permitiéndole a la
firma concentrar sus fuerzas en cuestiones productivas y estrategias de marketing,
desentendiéndose de las acciones de cobranza, financiamiento de caja y de manejo
administrativo que conlleva. Finalmente al reducir el ciclo de cobro le permite contar
con nuevos recursos los cuales les puede nuevamente inyectar generando una rotacion
de capital méas rapida que en definitiva le puede generar mayor volumen de ventas y

por tanto de rentabilidad.

Para nuestra investigacion se requerira como herramienta de evaluacion para

determinar efectividad del factoring un andlisis financiero que se considera como un
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instrumento basico para el real conocimiento de los negocios, en la practica se mide
desempefio que ha tenido la empresa, como es el manejo de cartero, rotacion de
inventarios lo que permitiria evidenciar que el factoring es una eficiente herramienta

financiera.

Finalmente como conclusién se desprende que el factoring es una excelente
herramienta financiera que puede beneficiar tanto a las empresas como a los
comerciantes afiliados a la Camara de Comercio de Quito, porque a través de esta
herramienta van a obtener liquidez con un costo financiero razonable y ademas
implica la eliminacion de otros costos operativos que las empresas tienen para la
gestion y cobranza de su cartera, por lo que requiere ser difundida ya que actualmente

no se ha divulgado adecuadamente.
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CAPITULO 11
METODOLOGIA

2.1 ENFOQUE DE LA INVESTIGACION

En investigacion se utilizan abordajes cualitativos que enfrentan en la actualidad
problemas epistemoldgicos y metodoldgicos que tienen que ver con el poder y la ética

en la generacion de datos asi como con la validez externa de los mismos.

La investigacion cuantitativa es aquella en la que se recogen y analizan datos
cuantitativos sobre variables. La investigacion cualitativa evita la cuantificacion. Los
investigadores cualitativos hacen registros narrativos de los fendmenos que son
estudiados mediante técnicas como la observacion participante y las entrevistas no
estructuradas. (ALVAREZ, 2006)

La diferencia fundamental entre ambas metodologias es que la cuantitativa estudia
la asociacion o relacion entre variables cuantificadas y la cualitativa lo hace en
contextos estructurales y situacionales. La investigacion cualitativa trata de identificar
la naturaleza profunda de las realidades, su sistema de relaciones, su estructura
dindmica. La investigacion cuantitativa trata de determinar la fuerza de asociacion o
correlacion entre variables, la generalizacion y objetivacion de los resultados a traves de
una muestra para hacer inferencia a una poblacién de la cual toda muestra procede.
Tras el estudio de la asociacion o correlacion pretende, a su vez, hacer inferencia causal

que expligue por qué las cosas suceden o no de una forma determinada.

2.2 MODALIDAD DE LA INVESTIGACION

Ninguna jerarquia puede ser establecida entre las diferentes formas de
investigacion: ellas existen porque es preciso adaptarse, mas bien, a diferentes
problemas y objetos de estudio. Por eso no tiene sentido descalificar las investigaciones
bibliogréaficas frente a las de campo, o privilegiar dentro de éstas a un tipo de disefio en

particular, sea el experimental, las encuestas o los estudios de caso.
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De campo.- La investigacion de campo se presenta mediante la manipulacion de una
variable externa no comprobada, en condiciones rigurosamente controladas, con el fin
de describir de qué modo o porque causas se produce una situacion o acontecimiento

particular.

Es el proceso que, utilizando el método cientifico, permite obtener nuevos
conocimientos en el campo de la realidad social. (Investigacion pura), o bien estudiar
una situacion para diagnosticar necesidades y problemas a efectos de aplicar los

conocimientos con fines practicos (investigacion aplicada).

Este tipo de investigacion es también conocida como investigacion in situ ya que se
realiza en el propio sitio donde se encuentra el objeto de estudio. Ello permite el
conocimiento mas a fondo del investigador, puede manejar los datos con mas seguridad
y podré soportarse en disefios exploratorios, descriptivos y experimentales, creando una
situacion de control en la cual manipula sobre una o méas variables dependientes

(efectos).

Por tanto, es una situacion provocada por el investigador para introducir
determinadas variables de estudio manipuladas por él, para controlar el aumento o

disminucion de esas variables y sus efectos en las conductas observadas.

Este trabajo de investigacion asume las formas de la encuesta y la observacion., que
consiste en el acopio de testimonios orales y escritos de empresas afiliadas a la Camara
de Comercio de Quito - C.C.Q Ila incidencia tanto a nivel personal como
organizacional, con respecto al Factoring y su percepcion como herramienta financiera,

sobre la base de esta informacion se efectuara la interpretacién de los datos.

2.3 TIPOS O NIVELES DE LA INVESTIGACION

2.3.1 Exploratoria

Es una actividad preliminar, por medio de ella se realizara el examen de un tema o

problema de investigacion. Esta investigacion utiliza la observacion inmediata de area

y de los elementos que caracterizan al objeto que va a ser investigado.



38

2.3.2 Descriptiva

Buscara caracterizar las propiedades importantes de personas, grupos, comunidades
0 cualquier otro elemento-fendmeno que pueda ser sometido a un andlisis. Esta
captacion sirve para profundizar el conocimiento objetivo y mas tarde elaborar ciertos

conceptos, leyes y categorias.

2.3.3 Correlacional

En este tipo de investigacion se persigue fundamentalmente determinar el grado en
el cual las variaciones en uno o varios factores son concomitantes con la variacion en
otro u otros factores. La existencia y fuerza de esta covariaciébn normalmente se

determina estadisticamente por medio de coeficientes de correlacion.

El presente trabajo desarrollard una investigacion cientifica, pues en todo el
proceso se obtendra los resultados mediante procedimientos metddicos, donde se
utilizara la reflexién, los razonamientos I6gicos y la investigacion, que respondera a
una busqueda intencionada, para lo cual se delimitar&n los objetivos y se prevendran los

medios de indagacidn necesarios para el éxito del proyecto a desarrollar.

2.4 ASOCIACION DE VARIABLES

2.4.1 Poblacion y Muestra

Para el presente trabajo de investigacion la informacion requerida sera

proporcionada por los afiliados a la Camara de Comercio de Quito.

Concebido el desarrollo del presente trabajo de investigacion y los diferentes
aspectos que se deben tener en cuenta, la poblacion universo constituira las 20.000
empresas; de la misma que se obtendra la correspondiente muestra de 35 empresas de
las cuales realmente se efectuara la recopilacion de la informacion y analisis, ademas se
conoceran las opiniones (variables cualitativas) referente a los procesos de Factoring

como herramienta financiera, asi como de los servicios y/o productos que entrega a sus
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clientes, liderazgo y credibilidad institucional, y demas que se veran reflejados en los

resultados del diagnostico realizado.

Poblacion

Se define a la poblacioén, en su acepcidon socioldgica, como “Conjunto de los
individuos o cosas sometido a una evaluacion estadistica mediante muestreo”. En
cualquier investigacion, el primer problema que aparece, relacionado con este punto, es
la frecuente imposibilidad de recoger datos de todos los sujetos o elementos que
interesen a la misma. Esta consideracion conduce a delimitar el ambito de la
investigacion definiendo una poblacion y seleccionando la muestra. (PORTER, 2003,
Pag. 56)

Muestra y disefio experimental
Para determinar el tamafio de la muestra o numero de encuestados de las empresas

afiliadas a la Cdmara de Comercio de Quito, se aplica un nivel de confianza de 95% y

un margen de error del 10%, reflejado en la siguiente formula:

n= Z2 * p *q*N
N*e®+  Z*(p*q)

Donde:

n: Tamafo de la muestra

Z2: Nivel de confianza 95% (1.96)
N: Universo o poblacién

p: Probabilidad de éxito 10%

g: Probabilidad de fracaso 90%

e: Margen de error 10%
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Z2 * N*P*Q
Ne? + Z* *P*Q
n = Tamano de la muestra
N = Universo de Empresas

e = Error del 10%.
Z = Se trabajara con un 90% de certeza

n= (1.96)*> *10.000 * (0.1) * (0,9)
10.000*( 0.10)% + (1.96 ) 2" (0.1)*(0,9)

N Z

T

3457,44
100,345744

34,5

10.000
95% 1,96
10% 0,1
0,1
0,9

— NuUmero de encuestas

Luego se tiene que estructurar a 35 encuestas a empresas afiliadas a la Camara de

Comercio de Quito.

2.4.2 Técnicas e Instrumentos

Para lograr reunir la cantidad suficiente de informacion, se aplicé muchas técnicas,

pero para este estudio las mas apropiadas son:

La Observacion: Es la técnica que consiste en observar atentamente el

fendbmeno, hecho, caso o actividad, tomar informacion y registrarla para su

posterior analisis. La observacion va a ser participante, de campo, individual y

de equipo, dentro de la organizacion en todas las areas.

e EI Cuestionario: Es la técnica de apoyo en las encuestas. Consta de varias

preguntas que deben ser contestadas de forma concreta y precisa.

e Encuestas estructuradas: En esta técnica se tratard de obtener datos o

informacion de varias personas en la cual sus opiniones tienen mucha
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importancia para el investigador. A diferencia de la entrevista, se utilizard un
gran listado de preguntas escritas, a fin de que sean contestadas por escrito. Las

encuestas se realizaran al cliente interno como externo.

La encuesta es uno de los métodos mas utilizados que sirve para determinar la
oferta y demanda de un producto o servicio a traves de la elaboracion de preguntas
consultadas o cierto nimero de personas, establecidas segun datos estadisticos y
calculos matematicos, para satisfacer de mejor manera las necesidades del mercado, la
técnica que se utilizé fue la encuesta personal que es la mas usada ya que consiste en
una entrevista entre el encuestador y la persona encuestada. Entre las principales
ventajas que se obtuvo al aplicar la encuesta fue que se disiparon las dudas y aclararon
las respuestas en el momento en que se realizaba, poco a poco se pudo segmentar los
datos de las personas encuestadas y por ultimo la encuesta qued6 claramente definida.
Mientras que por otro lado estan las desventajas de que es muy larga la sistematizacion

de informacion y su duracion.

El analisis e interpretacion y discusion de resultados, se lo genero sobre la base de
los cuadros y graficos obtenidos, apoyandose en la fundamentacion tedrica que
relaciono los resultados de los cuadros con las variables e indicadores, las preguntas
directrices y fundamentalmente con los objetivos planteados por los investigadores;
procediéndose a redactar y elaborar el documento que respalda el presente trabajo de

investigacion.

Coherencia con técnicas e instrumentos de la Operacionalizacion de variables

Validez y Confiabilidad

La investigacion de campo es real y creible.
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Plan para recoleccion de la informacion

PREGUNTAS BASICAS

1. ¢Paraqué?

2. ¢De qué persona?

3. ¢Sobre qué aspectos?

4. ¢Quiénes?

5. ¢Cuando?

6. ¢Donde?

7. ¢Cuantas veces?

8. ¢Qué técnicas de recoleccion?
9. ¢(Con que?

10. ¢ En qué situacion?

Procesamiento de la Informacién

EXPLICACION

Medir el grado de la aplicacion del
Modelo de Factoring como herramienta

financiera
Empresas afiliadas a la CCQ

Sistema de Factoring como herramienta

financiera
Empresas afiliadas a la CCQ
Afio 2013
Camara de Comercio de Quito
35
Encuesta
Hoja electrdnica y procesador de datos

Horas Laborables

Este comenzara con la recoleccion de informacion por los medios anotados. A

continuacion se realiza la revision critica de la investigacion para pulir alguna

informacion imprecisa o incompleta. Luego vendra la tabulacion de la misma.
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2.5 ANALISIS E INTERPRETACION DE RESULTADOS

El principal objetivo de este trabajo de investigacion comprendera los campos de
la asesoria y asistencia técnica para la administracion y mejoramiento de procesos del
Sistema de Factoring como herramienta financiera y a la vez apoyar a las
organizaciones en la aplicacion de una metodologia para desarrollar un sistema de
Factoring dentro de un marco legal.

A continuacién se presenta las encuestas realizadas a diferentes empresas

adscritas a la CCQ con su respectivo analisis e interpretacion de los resultados.
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ENCUESTA DIRIGIDA A LAS EMPRESAS AFILIADAS DE LA CAMARA DE
COMERCIO DE QUITO.

1. ¢Dentro de que actividad econdmica se encuentra su empresa?
CUADRO DE TABULACION No. 2
Industrial 12 35%
Comercial 6 18%
Servicios 17 A47%
TOTAL 35 100%
GRAFICO No. 1
¢Dentro de que actividad econdémica se encuentra su empresa?
47% 35%
M Industrial
M Comercial
i Servicios
18%
Fuente: Investigacién Directa
Elaboraci6n: Autores
ANALISIS

Es importante sefialar que del total de empresas encuestadas, el 18% pertenecen
al sector “Comercial”, mientras que el 35% trabajan en el sector “Industrial” y el 47%

es decir 16 empresas se dedican a prestar servicios de diverso indole.
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2. ¢Sabia usted que el factoring es una herramienta que le permite obtener liquidez a

través de la venta de su cartera?

CUADRO DE TABULACION No. 3

Sl 10 29%
NO 25 71%
TOTAL 35 100%

GRAFICO No. 2

¢Sabia usted que el factoring es una herramienta que le permite obtener liquidez a

través de la venta de su cartera?

29%

m sl

mNO

Fuente: Investigacion Directa

Elaboracion: Autores

ANALISIS

Lastimosamente de las empresas encuestadas el 71% respondieron que “NO”,

esto demuestra que el Sistema de factorizar la liquidez en una empresa en el Ecuador

estd empezando, apenas el 29% respondieron afirmativamente. Lo que crea una gran

oportunidad para aquellas empresas que se dedican a esta actividad.



3. ¢Hatenido usted dificultad o demora por el cobro de su cartera en el pasado?

CUADRO DE TABULACION No. 4

¢Ha tenido usted dificultad o demora por el cobro de su cartera en el pasado?

GRAFICO No. 3

Sl 18 53%
NO 17 47%
TOTAL 35 100%
19
18 -
18 -
17 -
17 -
16 -
16 -
15 -
Sl
Fuente: Investigacién Directa
Elaboracion: Autores
ANALISIS
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La mayoria de empresas encuestas respondieron que “SI” tenian demora en el

cobro de su cartera es decir el 53%, con respecto a las que “NO” tenian demoras, tiene

un valor porcentual del 47%.
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4. Su cartera de cobros esta principalmente estructurada por:

CUADRO DE TABULACION No. 5

Facturas 6 18%
Cheques 25 70%
Letras 2 6%
Pagares 2 6%
Otros 0 0%
TOTAL 35 100%

GRAFICO No. 4

Su cartera de cobros esta principalmente estructurada por:

6% 0%

M Facturas
W Cheques
M Letras
M Pagares
[ Otros

Fuente: Investigacion Directa
Elaboracion: Autores

ANALISIS

Al analizar la estructura de la cartera de cobros, se verifica que el 70% tienen
“Cheques”, mientras que el 18% posee “facturas”, apenas el 6% posee “letras de
Cambio” y el 6% tiene “Pagares”. Esto significa que los negocios solicitan a sus clientes

cheques posfechados como forma de respaldo a la deuda adquirida.
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5. ¢Qué porcentaje representa los gastos de gestion de cobranza en relacion a su

venta?

CUADRO DE TABULACION No. 6

1% - 5% 25 71%
6% - 10% 6 17%
10% - 20% 2 6%
Mas del 20% 2 6%
TOTAL 35 100%

GRAFICO No. 5

¢ Qué porcentaje representa los gastos de gestion de cobranza en relacion a su venta?

W1%-5% M6%-10% 10% - 20% MW Masdel 20%

6% 6%

Fuente: Investigacion Directa
Elaboracion: Autores

ANALISIS

Con respecto al valor que genera los gastos de cobranzas, el 71% respondié que
oscila entre el “1% - 5%”, mientras que el 17% contesto que varia entre “6% - 10%”, el
6% de las empresas encuestadas respondié que tiene un valor del “10% - 20%” y apenas

el 6% gasta més del 20% en recuperacion de su cartera de cobros.
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6. ¢Conoce el nombre de una empresa que realiza el servicio de Factoring en la
ciudad de Quito?

CUADRO DE TABULACION No. 7

Sl 8 24%
NO 27 76%
TOTAL 35 100%

¢ Conoce el nombre de una empresa que realiza el servicio de Factoring en la ciudad

GRAFICO No. 6

de Quito?

ANALISIS

Con respecto al nombre de alguna empresa que realice Factoring, 8 empresas
respondieron que “SI”, mientras que 27 manifestaron que ‘“NO” conocian alguna

empresa que realice este tipo de servicio. Este resultado indica que el factoring es muy

Fuente: Investigacion Directa
Elaboracion: Autores

poco conocido en la CCQ.
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7. ¢De ser afirmativa su respuesta, puede enumerarlas?

CUADRO DE TABULACION No. 8

Banco de Guayaquil 4 35%
Corpei Capital 2 29%
Logros S.A 1 18%
Gestomatic S.A 1 12%
Profactura S.A 0 6%
TOTAL 8 100%
GRAFICO No. 7
¢De ser afirmativa su respuesta, puede enumerarlas?
Titulo del grafico
B Banco de Guayaquil B Corpei Capital Logros S.A
B Gestomatic S.A m Profactura S.A
6% 35%
12%
Fuente: Investigacion Directa
Elaboracién: Autores
ANALISIS

El Banco de Guayaquil es el méas conocido, Este banco incluye entre sus servicios
el factoring, y manifestaron que es una herramienta directa para financiar y desarrollar a
la pequefia y mediana empresa. Este banco a nivel nacional trabaja con alrededor de 400
grupos empresariales a los que presta el servicio de factoring. Estos suman alrededor de
1 200 empresas. El afio pasado se movieron unos USD 50 millones por la compra de
facturas; para este afio se esperan llegar a USD 150 millones. El sector agricola,

manufacturero, camaronero, de bienes y servicios son los que mas usan el servicio.



8. ¢Actualmente esté trabajando con alguna empresa de Factoring?

CUADRO DE TABULACION No. 9

Sl 3 6%
NO 32 94%
TOTAL 35 100%
GRAFICO No. 8
¢Actualmente esta trabajando con alguna empresa de Factoring?
B S| ENO
6%
94%
Fuente: Investigacién Directa
Elaboraci6n: Autores
ANALISIS

51

De las empresas que pertenecen a la Camara de Comercio de quito, apenas el 6%

estan trabajando con factoring, mientras que el 94% no lo hace. Esto significa que existe

un potencial mercado para las empresas que ofrecen el servicio de factoring.
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9. ¢Sabia que la Camara de Comercio de Quito, estd propiciando la utilizacién del

Factoring a través de la empresa LOGROS para sus socios?

CUADRO DE TABULACION No. 10

Si 5 12%
No 30 88%
TOTAL 35 100%

Factoring a través de la empresa LOGROS para sus socios?

GRAFICO No. 9

¢ Sabia que la Camara de Comercio de Quito, esta propiciando la utilizacion del

88%

12%

mSi

m No

Fuente: Investigacion Directa
Elaboracion: Autores

ANALISIS

La empresa “LOGROS”,
Politicas, Procedimientos y Sistemas de Logros Chile. Su Patrimonio: USD 1°163.798
y la Cartera Total: USD 2°101.712, tiene clientes con su haber de USD 14°700.000 en

facturas descontadas al afio.

empieza operaciones en Junio del 2008, tiene sus
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10. ¢Piensa para el aflo 2014 implementar como herramienta financiera al factoring,

para obtener mayor liquidez en la empresa?

CUADRO DE TABULACION No. 11

Si 21 59%
No 14 41%
TOTAL 35 100%

GRAFICO No. 10
¢Piensa para el afio 2014 implementar como herramienta financiera al factoring,

para obtener mayor liquidez en la empresa?

21

14

Si No

Fuente: Investigacion Directa
Elaboracion: Autores

ANALISIS

El 59% de la muestra indica que usaria el sistema de Factoring como herramienta

financiera porque facilita la liquidez de una empresa.

Esto indica una gran oportunidad ya que los clientes de la CCQ tienen la apertura
para conocer los beneficios que brinda el factoring.



54

2.6 IMPACTO DEL FACTORING EN LAS EMPRESAS SOCIAS DE LA CCQ.

De acuerdo a las encuestas realizadas y a los datos procesados se puede notar que
hay un desconocimiento generalizado de lo que es factoring no solo en la Camara de
Comercio de Quito, sino en todo el pais, a pesar de que en la costa y especialmente en
el Guayas se tenga mas experiencia y se use esta herramienta financiera de forma méas

continua por medio de la Camara de Comercio de Guayaquil.

Por una parte el desconocimiento del factoring llega a niveles del 70% en las
empresas de la CCQ, mientras estas mismas tienen un alto porcentaje de problemas en
su recuperacion de cartera, tomando en cuenta que los costos que implican hacer la
gestion de cobranza son altos ocasionando un perjuicio para las empresas, por otra

parte el uso del servicio de factoring en este sector es extremadamente bajo.

En funcion de los datos obtenidos de la Camara de Comercio de Quito, se tiene
10000 socios activos de los cuales: 7500 son microempresarios, 2000 son pymes, y
500 son empresas grandes. Esta clasificacion basicamente esta dada por la cuota social
que es calculada en base al tamafio de la empresa o pyme.

En lo que respecta a la utilizacién del factoring a través de la empresa LOGROS,
se manifiesta que actualmente existen 14 socios de la CCQ utilizando esta herramienta
financiera, y en comparacion con un universo de 10000 socios, se tiene una
participacion de menos del 1%, exactamente 0,14% que seria el porcentaje que tiene

el factoring en la CCQ, por medio de la empresa LOGROS.

En relacion a estas cifras se puede observar el minimo impacto actual que tiene el
factoring en este grupo, situacion que lo confirma la serie de preguntas incluidas en la
encuesta realizada a las distintas empresas. Esto genera una gran oportunidad a las
empresas que se dedican a ofrecer este tipo de servicio, y en especial a la empresa
LOGROS, de poder mejorar significativamente su porcentaje de participacion dentro
de la Camara de Comercio de Quito con sus socios, para esto deberia ejecutar
campaias informativas de los beneficios y bondades del sistema con el fin de crear

una mayor expectativa y conocimiento en los potenciales clientes
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CAPITULO 11l
PROPUESTA DE FACTORING

Para comprender la importancia del Factoring, como herramienta de financiamiento
es necesario tomar como caso particular a la empresa A.B.C dedicada a la construccion
de bienes inmuebles, afiliada a la Camara de Comercio de Quito, estableciendo
previamente su diagnostico de la situacidn actual, para luego analizar el efecto que

tienen la aplicacion del factoring en dicha empresa.

3.1 ANALISIS FINANCIERO.

3.1.1 Andlisis de Estados Financieros.

El Ecuador ha experimentado cierta estabilidad econémica, debido principalmente
al incremento de los precios de exportacion del petrdleo, las inversiones en el sector de
hidrocarburos. Sin embargo, la estabilidad econémica no dependera Unicamente de que
se mantengan los factores antes mencionados, sino también de la aplicacion de medidas

econdmicas complementarias que ayuden a fortalecer la situacion econémica actual.

De no conseguirse la estabilidad monetaria, pueden existir eventos econémicos,
como la variacion del precio del barril del petrdleo que podria afectar la situacién
financiera de la EMPRESA A.B.C, dichos eventos se reconocerd en los estados

financieros a medida que ocurran.

La propuesta para mantener la liquidez es un paso esencial que debe tomar
cualquier empresario prudente, independientemente de la magnitud del negocio. El
objetivo de esta propuesta es mejorar sus habilidades de financiamiento a través del

Factoring para la empresa A.B.C.
Resumen de principales politicas de contabilidad
Los estados financieros han sido preparados de acuerdo con las politicas y principios

de contabilidad generalmente aceptados en el Ecuador. Las principales politicas de

contabilidad son las siguientes:
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a) Propiedades y Equipo: Esta registrado al costo historico. Las provisiones para
depreciacion se cargan a los resultados del afio y se calcula bajo el método de linea recta y
las tasas de depreciacion estdn basadas en los porcentajes establecidos en la Ley de

Régimen Tributario Interno.

b) Método de linea recta: En el método de depreciacion en linea recta se supone que el
activo se desgasta por igual durante cada periodo contable. Este método se usa con
frecuencia por ser sencillo y facil de calcular. EI método de la linea recta se basa en el
nimero de afios de vida atil del activo, de acuerdo con la férmula: (ESCUELA
POLITECNICA NACIONAL, 2008)

Costo —Valor _de_desecho
Afios_de_Vida_ Util

Monto de la depreciacion para cada afio de vida del

activo o gasto de depreciacion anual

C) Provisiones.- Se reconoce una provision solo cuando la empresa A.B.C tiene una
obligacion presente como resultado de un evento pasado y es probable que se requieran
recursos para cancelar la obligacion y se puede hacer un estimado confiable del monto de

la obligacion, entre las cuales se tiene, asi:

Provision para créditos incobrables.
Provision para cuentas por cobrar.

Provisién para otros activos

d) Registros contables y unidad monetaria.- Los registros contables de la Compafiia
se llevan en Dolares de EE.UU., que es la moneda de curso legal adoptada en el Ecuador, a
partir del afio 2000.

ACTIVOS FIJOS: Conjunto de elementos patrimoniales adscritos de la EMPRESA
A.B.C de forma imprescindible para la propia actividad de la misma, se denominan

también activos intangibles.
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ACTIVOS DIFERIDOS: Estéa integrado por valores cuya rentabilidad esta condicionada
generalmente por el transcurso del tiempo, es el caso de inversiones realizadas las que se

convertiran en gastos.

CAPITAL DE TRABAJO: Son aquellos recursos que la empresa necesita para operar en
un periodo de funcionamiento. Se puede decir que una empresa tiene un capital neto de
trabajo cuando sus activos corrientes son mayores que sus pasivos a corto plazo, esto
conlleva a que si una organizacién empresarial desea empezar alguna operacion comercial
0 de produccion debe manejar un minimo de capital de trabajo que dependera de la

actividad a emprender.



CUADRO No. 12
ESTADO DE RESULTADOS DE LA EMPRESA AB.C
PERIODO 2011- 2013

COoD

CUENTA

2011

2012

2013

CcODIGO

PARCIAL

PARCIAL

PARCIAL

TOTAL INGRESOS

20.118.549,00

14.559.955,00

16.432.948,51

INGRESO POR VENTAS

20.118.549,00

14.559.955,00

16.432.948,51

TOTAL COSTOS

"COSTO DE VENTAS

(16.853.557,00)

(13.398.916,00)

(13.505.717,83)

"=UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 3.264.992,00 1.161.039,00 2.927.230,68
"-GASTOS OPERATIVOS
DE VENTA (229.283,00) (172.955,00) (270.621,95)

DE ADMIISTRACION

(1.155.698,00)

(723.479,00)

(862.414,44)

OTROS (20.037,00) (18.213,00) (39.275,84)
UTILIDAD OPERACIONAL 1.859.974,00 246.392,00 1.754.918,45
INGRESOS FINANCIEROS
GASTOS POR INTERESES (8.516,00) (3.216,00) (65.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 51.305,00 127.151,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES IMPUESTO RENTA 1.902.763,00 370.327,00 1.727.703,45
IMPUESTO A LA RENTA (456.663,12) (85.175,21) (380.094,76)
(216.914,98) (42.772,77) (202.141,30)
UTILIDAD NETA DEL ARO 1.229.184,90 242.379,02 1.145.467,39

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboraci6n: Autores
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BALANCE GENERAL.

El balance general es el estado financiero de una empresa en un momento
determinado. Para poder reflejar dicho estado, el balance muestra contablemente los
activos (lo que organizacion posee), los pasivos (sus deudas) y la diferencia entre estos (el

patrimonio neto).

El balance general, por lo tanto, es una especie de fotografia que retrata la situacion
contable de la empresa en una cierta fecha. Gracias a este documento, el empresario
accede a informacion vital sobre su negocio, como la disponibilidad de dinero y el estado

de sus deudas.

El activo de la empresa esta formado por el dinero que tiene en caja y en los bancos,
las cuentas por cobrar, las materias primas, las maquinas, los vehiculos, los edificios y los
terrenos. El pasivo, en cambio, se compone por las deudas, las obligaciones bancarias y los

impuestos por pagar, entre otras cuestiones.

Cabe destacar que el balance general también se conoce como estado de situacion
patrimonial. EI documento suele presentar distintas columnas, que organizan los valores
segun sean activos o pasivos. La diferencia entre estos es el patrimonio neto, es decir, la

diferencia entre lo que la compafiia tiene y lo que debe.

Mas alla de que los balances son Utiles para los duefios de las empresas, su elaboracion
suele estar a cargo de especialistas en contabilidad. Los contadores se encargan de analizar
los nimeros y volcarlos al balance. Una vez cerrado el balance, es presentado al
empresario o al directivo pertinente, quien es el tomara las decisiones correspondientes

para la gestion de la empresa.

A continuacion se presenta el Balance General de la empresa A.B.C.



CUADRO No. 13
BALANCE GENERAL DE LA EMPRESA AB.C
PERIODO 2011- 2013

o)
8 CUENTA 2011 2012 2013

CcODIGO CUENTAS TOTAL

11 ACTIVOS CORRIENTES | ACTIVO CORRIENTE 32.457.174,00 32.093.877,00 28.346.847,38
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE EFECTIVO 551.499,00 844.966,00 1.903.189,72
INVERSIONES 702.001,00 -
CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES 13.738.725,00 13.313.858,00 7.276.327,86
IMPUESTOS POR RECUPERAR 454.177,00 903.994,00 448.650,24
OTROS ACTIVOS 31.120,47
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 241.168,00 18.742,00 241.696,65
INVENTARIOS 16.769.604,00 17.012.317,00 18.445.862,44

14 | ACTIVOS FJOS ACTIVO FIJO 284.573,00 233.526,00 232.656,73
ACTIVOS FIJOS 284.573,00 233.526,00 232.656,73

15 | ACTIVOS DIFERIDOS ACTIVO DIFERIDO 311.419,00 381.092,00 380.222,15
IMPUESTO DIFERIDO 13.423,00 73.783,00 73.782,71
ACTIVO NO CORRIENTE 297.996,00 307.309,00 306.439,44
TOTAL DEL ACTIVO 33.053.166,00 32.708.495,00 28.959.726,26




o
8 CUENTA 2011 2012 2013
PASIVO
CODIGO CUENTAS PARCIAL PARCIAL PARCIAL
1 TOTAL DEL PASIVO 27.619.389,10 | 26.923.922,08 | 22.062.008,26
21 PASIVOS
CORRIENTES 12.213.258,00 | 14.201.640,00 9.606.159,91
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS - 500.000,00 1.200.000,00
ANTICIPO DE CLIENTES 3.111.433,00 967.473,00
FONDOS DE GARANTIA 211.593,00 113.053,00
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES 8.073.212,00 | 11.534.437,00 7.355.765,40
IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR 314.206,00 163.930,00 81.981,21
PROVISIONES 502.814,00 922.747,00 968.413,30
PASIVO NO
CORRIENTE 15.406.131,10 | 12.722.282,08 | 12.455.848,35
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 22.462,00
PROVISIONES POR BENEFICIOS DE EMPLEADOS 30.863,00 57.869,00 57.869,00
CUENTAS POR PAGAR ENTIDADES
RELACIONADAS 15.352.806,10 | 12.664.413,08 | 12.397.979,35
3.
PATRIMONIO
TOTAL DEL PATRIMONIO 5.433.776,90 5.784.572,92 6.897.718,00
CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 1.800.000,00 1.800.000,00 1.800.000,00
RESERVA LEGAL 369.462,00 498.166,00 524.361,87
OTRAS RESERVAS 179.790,00 159.503,00 100.984,82
RESULTADOS ACUMULADOS. PROV. ADOPCION.
NIFF 1.855.340,00 3.084.524,90 3.326.903,92
UTILIDAD DEL EJERCICIO 1.229.184,90 242.379,02 1.145.467,39

TOTAL GRAL. PASIVO Y PATRIMONIO

33.053.166,00

32.708.495,00

28.959.726,26

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboracion: Autores
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3.1.1.1 Andlisis Financiero Horizontal

Es un procedimiento que consiste en comparar estados financieros homogéneos en
dos o mas periodos consecutivos, para determinar los aumentos y disminuciones o

variaciones de las cuentas, de un periodo a otro.

El proposito del andlisis horizontal, es establecer la variacion “absoluta” o
“relativa” que haya sufrido cada partida contable dentro de los estados financieros de un

periodo a otro, generalmente un afio. (GITMAN.Lawrence, 1978.p. 461.)

Para determinar la variacion absoluta (en numeros) sufrida por cada partida o
cuenta de un estado financiero en un periodo 2 respecto a un periodo 1, se procede a

determinar la diferencia (restar) al valor 2 — el valor 1. La formula seria Q2-Q1.

Ejemplo: En el afio 1 se tenia un activo de 2.000 y en el afio 2 el activo fue de
1.500, entonces se tiene 1.500 — 2.000 = -500. Es decir que el activo decrecio u obtuvo

una variacion negativa de 500

Este analisis es de gran importancia para de la EMPRESA A.B.C, porque mediante
él se informa si los cambios en las actividades y si los resultados han sido positivos o
negativos; también permite definir cuales merecen mayor atencion para hacer cambios

significativos en la marcha de la Institucion.

A diferencia del analisis vertical que es estatico porque analiza y compara datos de
un solo periodo, este procedimiento es dindmico porque relaciona los cambios
financieros presentados en aumentos o disminucién de un periodo a otro. Muestra
también las variaciones en cifras absolutas, en porcentajes o en razones, lo cual permite
observar ampliamente los cambios presentados para su estudio, interpretacion y toma de

decisiones.



CUADRO No. 14

ANALISIS HORIZONTAL DEL BALANCE GENERAL DE LA EMPRESA A.B.C
PERIODO 2011 - 2013
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ANALISIS HORIZONTAL

o)
8 CUENTA 2011 2012 2013 Variac. Variac. Variac. Variac. Relat
Absolut. 2011- Absolut. Relat. 2011- 2012;2013 ’
2012 2012-2013 2012
cODIGO CUENTAS TOTAL
ACTIVOS -
11 CORRIENTES ACTIVO CORRIENTE 32.457.174,00 | 32.093.877,00 | 28.346.847,38 -363.297,00 | 3.747.029,62 -1% -12%
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE
EFECTIVO 551.499,00 844.966,00 [ 1.903.189,72
INVERSIONES 702.001,00 -
CUENTAS POR COBRAR
COMERCIALES 13.738.725,00 | 13.313.858,00 | 7.276.327,86
IMPUESTOS POR RECUPERAR 454.177,00 903.994,00 448.650,24
OTROS ACTIVOS 31.120,47
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 241.168,00 18.742,00 241.696,65
INVENTARIOS 16.769.604,00 | 17.012.317,00 | 18.445.862,44
14 ACTIVOS FJOS ACTIVO FIJO 284.573,00 233.526,00 232.656,73 -51.047,00 -869,27 -18% -0,4%
ACTIVOS FIJOS 284.573,00 233.526,00 232.656,73
ACTIVOS
15 DIFERIDOS ACTIVO DIFERIDO 311.419,00 381.092,00 380.222,15 69.673,00 -869,85 22% -0,2%
IMPUESTO DIFERIDO 13.423,00 73.783,00 73.782,71
ACTIVO NO CORRIENTE 297.996,00 307.309,00 306.439,44
TOTAL DEL ACTIVO 33.053.166,00 | 32.708.495,00 | 28.959.726,26 -344.671,00 | 3.748.768,74 -1% -11%
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ANALISIS HORIZONTAL
. . . Variac.
(&)
o CUENTA 2011 2012 2013 VN VENET: Hietete: Relat
O Absolut. Absolut. Relat 2012-
2011-2012 | 2012-2013 | 2011-2012
2013
PASIVO
cODIGO CUENTAS PARCIAL PARCIAL PARCIAL
1 TOTAL DEL PASIVO 27.619.389,10 | 26.923.922,08 | 22.062.008,26 -695.467,02 -4.861.913,82 -3% -18%
21 PASIVOS
CORRIENTES 12.213.258,00 | 14.201.640,00 9.606.159,91 1.988.382,00 -4.595.480,09 16% -32%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES
FINANCIERAS - 500.000,00 1.200.000,00
ANTICIPO DE CLIENTES 3.111.433,00 967.473,00
FONDOS DE GARANTIA 211.593,00 113.053,00
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES 8.073.212,00 11.534.437,00 7.355.765,40
IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR 314.206,00 163.930,00 81.981,21
PROVISIONES 502.814,00 922.747,00 968.413,30
PASIVO NO
CORRIENTE 15.406.131,10 | 12.722.282,08 | 12.455.848,35 -2.683.849,02 -266.433,73 -17% -2%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES
FINANCIERAS 22.462,00
PROVISIONES POR BENEFICIOS DE
EMPLEADOS 30.863,00 57.869,00 57.869,00
CUENTAS POR PAGAR ENTIDADES
RELACIONADAS 15.352.806,10 12.664.413,08 12.397.979,35
3.
PATRIMONIO
| TOTAL DEL PATRIMONIO 5.433.776,90 5.784.572,92 6.897.718,00 350.796,02 1.113.145,08 6% 19%
CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 1.800.000,00 1.800.000,00 1.800.000,00
RESERVA LEGAL 369.462,00 498.166,00 524.361,87
OTRAS RESERVAS 179.790,00 159.503,00 100.984,82
RESULTADOS ACUMULADOS. PROV.
ADOPCION. NIFF 1.855.340,00 3.084.524,90 3.326.903,92
UTILIDAD DEL EJERCICIO 1.229.184,90 242.379,02 1.145.467,39
TOTAL GRAL. PASIVO Y PATRIMONIO 33.053.166,00 | 32.708.495,00 | 28.959.726,26 -344.671,00 -3.748.768,74 -1% -11%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto.
Elaboracion Autores.

Financiero
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CUADRO No. 15
ANALISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS

PERIODO 2011 - 2013

DE LA EMPRESA AB.C

ANALISIS HORIZONTAL
CUENTA 2011 2012 2013 i i . .
A\{)asrclﬁﬁi A\ﬁgﬁﬁ't Variac. Relat. | Variac. Relat.
2011-2012 2012-2013 2011-2012 2012-2013
cODIGO PARCIAL PARCIAL PARCIAL
TOTAL
INGRESOS 20.118.549,00 | 14.559.955,00 | 16.432.948,51 | -5.558.594,00 | 1.872.993,51 -28% 13%
INGRESO POR VENTAS 20.118.549,00 | 14.559.955,00| 16.432.948,51
TOTAL COSTOS [’'COSTO DE VENTAS (16.853.557,00) | (13.398.916,00) | (13.505.717,83) | 3.454.641,00 | -106.801,83 26% -1%
‘=UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 3.264.992,00 1.161.039,00 2.927.230,68
"-GASTOS OPERATIVOS
DE VENTA (229.283,00) (172.955,00) (270.621,95)
DE ADMIISTRACION (1.155.698,00) (723.479,00) (862.414,44)
OTROS (20.037,00) (18.213,00) (39.275,84)
UTILIDAD OPERACIONAL 1.859.974,00 246.392,00 1.754.918,45 | -1.613.582,00 | 1.508.526,45 -87% 612%
INGRESOS FINANCIEROS
GASTOS POR INTERESES (8.516,00) (3.216,00) (65.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 51.305,00 127.151,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES IMPUESTO
RENTA 1.902.763,00 370.327,00 1.727.703,45
IMPUESTO A LA RENTA (456.663,12) (85.175,21) (380.094,76)
(216.914,98) (42.772,77) (202.141,30)
UTILIDAD NETA DEL ANO 1.229.184,90 242.379,02 1.145.467,39 -986.805,88 903.088,37 -80% 373%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboracion: Autores
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Se realizard la interpretacion de resultados del analisis horizontal al periodo
comprendido entre el afio 2012 y el 2013, asi, se puede observar que existe una
disminucion de fondos disponibles, es decir en Activos Corrientes en la EMPRESA
A.B.C en valores absolutos de -3.747.029,62 lo que significa un decremento en valores

relativos de -12 %

Para la Cuenta Activos Fijos este valor decrece en valores absolutos de 232.656,73

a 233.526,00 es decir de -869,27 y decrece en valores relativos en - 0.4 %.

En la cuenta Total de Activos hay un decremento relativo de -11% esto debido a
que la cuenta por cobrar comerciales disminuye considerablemente ya que la empresa

recupero de mejor manera su cartera.

Para el total de pasivos de este periodo se tiene un decremento en -4.861.913,82
que equivale al 18% lo que implica una disminucion significativa de las deudas que tiene

la empresa. En el caso del patrimonio, también se eleva un 19% en relacion al afio anterior

Para el Estado de Resultados el total de ingresos tiene un crecimiento absoluto
1.872.993,51 vy un relativo del 13%, lo que significa una mayor generacion de recursos por

las ventas realizadas, manteniendo los mismos costos operacionales y de esta manera

incrementando las utilidades de la empresa.

3.1.1.2 Anélisis Financiero Vertical

El anélisis vertical, es importante para poder establecer la distribucion equitativa de
los grupos de cuentas de Activos, Pasivos y Patrimonio dentro del Estado de Situacion

Financiera, y de los ingresos y gastos en el Estado de Resultados.

El objetivo del andlisis vertical es establecer que tanto representa cada cuenta del
activo dentro del total del activo. Por ejemplo: se divide la cuenta que se quiere
determinar, por el total del activo, y luego, se procede a multiplicar por 100. Si el total del
activo es de 10.000 y el disponible es de 5.000, entonces se tiene (5.000/10.000)*100 =

50%, es decir que el disponible representa el 50%del total de los activos.
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En conclusion, el andlisis vertical de un estado financiero permite identificar con

claridad cémo estan compuestos los estados contables.

Una vez determinada la estructura y composicion del estado financiero, se procede
a interpretar dicha informacién. Cada empresa es un caso Unico, que se debe evaluar
individualmente, puesto que no existen reglas que se puedan generalizar, lo que si
existen son pautas que permiten percibir si una determinada situacion puede ser favorable
o0 desfavorable. (WESTON, 2006, Pag. 47)

Por ejemplo: el disponible (caja y bancos) no debe ser muy caracteristico, puesto
gue no es rentable tener una gran cantidad de dinero en efectivo en la caja o en el banco
donde no estd generando rentabilidad alguna. Toda empresa debe procurar por no tener
maés efectivo de lo necesario, a excepcion de las entidades financieras, que por su objeto

social deben necesariamente deben conservar importantes recursos en efectivo.

Las inversiones, siempre y cuando sean rentables, no presentan mayores

inconvenientes en que representen una proporcién importante de los activos.

Se puede decir, que una de las cuentas mas importantes, y a la que se le debe
prestar especial cuidado es a la de los clientes o cuentas por cobrar, esto porque
representa las ventas realizadas a crédito, y esto implica que la empresa no reciba el
dinero por sus ventas, mientras que si debe pagar una serie de costos y gastos para poder
realizar las ventas, y debe existir un equilibrio entre lo que la empresa recibe y lo que
gasta, de lo contrario se presenta un problema de liquidez el cual tendra que ser
financiado con endeudamiento interno o externo, lo que naturalmente representa un costo
financiero que bien podria ser evitado si se sigue una politica de cartera adecuada.
(URBINA, 2003, Pag. 336)

Se emplea para analizar estados financieros como el Balance General y el Estado de
Resultados, comparando las cifras en forma vertical. El procedimiento a aplicarse es para

determinar la liquidez, solvencia, estabilidad, solidez y rentabilidad.



CUADRO No. 16

ANALISIS VERTICAL DEL BALANCE GENERAL DE LA EMPRESA AB.C,
PERIODO 2011 - 2013
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(@) ANALISIS VERTICAL
% CUENTA 2011 2012 2013
O 2011 2012 2013
O
CcODIGO CUENTAS TOTAL
11 ACTIVOS CORRIENTES | ACTIVO CORRIENTE 32.457.174,00 | 32.093.877,00 | 28.346.847,38 98,20% 98,12% 97,88%
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE EFECTIVO 551.499,00 844.966,00 | 1.903.189,72
INVERSIONES 702.001,00 -
CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES 13.738.725,00 | 13.313.858,00 | 7.276.327,86
IMPUESTOS POR RECUPERAR 454.177,00 903.994,00 448.650,24
OTROS ACTIVOS 31.120,47
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 241.168,00 18.742,00 241.696,65
INVENTARIOS 16.769.604,00 | 17.012.317,00 | 18.445.862,44
\ ACTIVOS FJOS ACTIVO FIJO 284.573,00 233.526,00 232.656,73 0,86% 0,71% 0,80%
ACTIVOS FIJOS 284.573,00 233.526,00 232.656,73
\ ACTIVOS DIFERIDOS ACTIVO DIFERIDO 311.419,00 381.092,00 380.222,15 0,94% 1,17% 1,31%
IMPUESTO DIFERIDO 13.423,00 73.783,00 73.782,71
ACTIVO NO CORRIENTE 297.996,00 307.309,00 306.439,44
TOTAL DEL ACTIVO 33.053.166,00 | 32.708.495,00 | 28.959.726,26 100,00% 100,00% 100,00%




ANALISIS VERTICAL

a
‘O CUENTA 2011 2012 2013
&) 2011 2012 2013
PASIVO
CODIGO CUENTAS PARCIAL PARCIAL PARCIAL
1 TOTAL DEL PASIVO 27.619.389,10 | 26.923.922,08 | 22.062.008,26 83,56% 82,31% 76,18%
21 PASIVOS
CORRIENTES 12.213.258,00 | 14.201.640,00 9.606.159,91 36,95% 43,42% 33,17%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS - 500.000,00 1.200.000,00
ANTICIPO DE CLIENTES 3.111.433,00 967.473,00
FONDOS DE GARANTIA 211.593,00 113.053,00
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES 8.073.212,00 | 11.534.437,00 7.355.765,40
IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR 314.206,00 163.930,00 81.981,21
PROVISIONES 502.814,00 922.747,00 968.413,30
PASIVO NO
CORRIENTE 15.406.131,10 | 12.722.282,08 | 12.455.848,35 46,61% 38,90% 43,01%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 22.462,00
PROVISIONES POR BENEFICIOS DE EMPLEADOS 30.863,00 57.869,00 57.869,00
CUENTAS POR PAGAR ENTIDADES
RELACIONADAS 15.352.806,10 | 12.664.413,08 | 12.397.979,35
3.
PATRIMONIO
TOTAL DEL PATRIMONIO 5.433.776,90 5.784.572,92 6.897.718,00 16,44% 17,69% 23,82%
CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 1.800.000,00 1.800.000,00 1.800.000,00
RESERVA LEGAL 369.462,00 498.166,00 524.361,87
OTRAS RESERVAS 179.790,00 159.503,00 100.984,82
RESULTADOS ACUMULADOS. PROV. ADOPCION.
NIFF 1.855.340,00 3.084.524,90 3.326.903,92
UTILIDAD DEL EJERCICIO 1.229.184,90 242.379,02 1.145.467,39
TOTAL GRAL. PASIVO Y PATRIMONIO 33.053.166,00 | 32.708.495,00 | 28.959.726,26 100,00% 100,00% 100,00%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboracion: Autores




CUADRO No. 17
ANALISIS VERTICAL DEL ESTADO DE RESULTADOS DE LA EMPRESA AB.C,

PERIODO 2011 - 2013

ANALISIS VERTICAL

CUENTA 2011 2012 2013
2011 2012 2013
CcODIGO PARCIAL PARCIAL PARCIAL
TOTAL
INGRESOS 20.118.549,00 | 14.559.955,00 | 16.432.948,51 100,00% 100,00% 100,00%
INGRESO POR VENTAS 20.118.549,00 | 14.559.955,00 | 16.432.948,51
TOTAL COSTOS | 'COSTO DE VENTAS (16.853.557,00) | (13.398.916,00) | (13.505.717,83) 83,77% 92,03% 82,19%
"=UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 3.264.992,00| 1.161.039,00|  2.927.230,68
"-GASTOS OPERATIVOS
DE VENTA (229.283,00) (172.955,00) (270.621,95)
DE ADMIISTRACION (1.155.698,00) (723.479,00) (862.414,44)
OTROS (20.037,00) (18.213,00) (39.275,84)
UTILIDAD OPERACIONAL 1.859.974,00 246.392,00|  1.754.918,45 9,25% 1,69% 10,68%
INGRESOS FINANCIEROS
GASTOS POR INTERESES (8.516,00) (3.216,00) (65.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 51.305,00 127.151,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES IMPUESTO
RENTA 1.902.763,00 370.327,00 [  1.727.703,45
IMPUESTO A LA RENTA (456.663,12) (85.175,21) (380.094,76)
(216.914,98) (42.772,77) (202.141,30)
UTILIDAD NETA DEL ARO 1.229.184,90 242.379,02 |  1.145.467,39 6,11% 1,66% 6,97%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboracion: Autores
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A continuacion se describe el analisis vertical aplicado al Balance General del
afo 2013:

Es importante mencionar que el rubro de mayor interés del balance representa la
adquisicién de activo corriente, que corresponde al 97.88 % esto fundamentalmente se
debe al que por ser una empresa constructora sus mayores activos son los departamentos
y oficinas que posee para comercializar y esto lo se puede apreciar observando la cuenta
de inventarios. El activo fijo tiene un peso en la estructura del balance de apenas el

0.8% y el activo diferido representa el 1.31%.

En lo relacionado al pasivo se tiene que el mayor peso de esta cuenta lo tienen
los pasivos no corrientes con el 43.01% y esto se debe a que la empresa tiene deudas
que pagar o se financia a través de entidades relacionadas con la misma. Al pasivo
corriente le corresponde el 33.17% por las deudas con entidades financieras. Lo que
significa que el 76,18% corresponden a recursos de terceros mientras que el Patrimonio
tiene un peso del 23.82% correspondiendo a recursos propios, que tiene un incremento

comparado a los afos anteriores y esto se debe al aumento en los activos.

En cuanto al Estado de Resultados se puede decir que la cuenta que mayor peso
tiene es la de costo de ventas con un valor de 82.19%, teniendo una utilidad operacional
del 10.68% y una utilidad neta del 6.97%.

3.1.1.3 Capital de Trabajo Neto

Permite determinar la disponibilidad de dinero para solventar las operaciones del

negocio en los meses siguientes y la capacidad para enfrentar los pasivos corrientes.

El capital de trabajo no es una razon, constituye un indicador financiero y se

obtiene mediante la diferencia entre activo corriente y pasivo corriente.

CAPITAL DE TRABAJO = ACTIVO CORRIENTE - PASIVO CORRIENTE.
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Afo 2013

CAPITAL DE TRABAJO =$28.346.847,38 — $9.606.159,91

=$18740.687,47

Una vez que la empresa cancele el total de sus obligaciones corrientes, le
quedaran para el afio 2013 la cantidad de $18°740.687,47 para atender las obligaciones

que surgen en el normal desarrollo de su actividad econémica.

3.1.1.4 Aplicacion de Razones

Los estados financieros proporcionan informacion sobre la posicion financiera de
una empresa en un punto en el tiempo, asi como de sus operaciones a lo largo de algun
periodo anterior. Sin embargo, el valor real de los estados financieros radica en el hecho
de que pueden utilizarse para ayudar a predecir la posicion financiera de una empresa en

el futuro y determinar las utilidades y los dividendos esperados.

En el andlisis de los estados financieros, el primer paso es un andlisis de las
razones financieras de la empresa. Estas tienen como prop6sito mostrar las relaciones
que existen entre las cuentas de los estados financieros dentro de las empresas y entre
ellas. La conversion de las cifras contables en valores relativos, o razones, permite
comparar la posicion financiera de una empresa con otra, aun asi sus tamafios son
significativamente diferentes. (SAPAG, 2006, Pag. 78)



INDICES FINANCIEROS

CUADRO No. 18
INDICES FINANCIEROS PRINCIPALES
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FACTOR INDICADORES PERIODO
2.011 2.012 2.013

LIQUIDEZ = Activo Corriente / Pasivo Corriente 2,66 2,26 2,95
LIQUIDEZ

PRUEBA ACIDA= (Activo Corriente - Inventarios) / Pasivo Corriente 1,28 1,06 1,03
ENDEUDAMIENTO | ENDEUDAMIENTO DEL ACTIVO= Pasivo total / Activo Total 0,84 0,82 0,76
GESTION ROTACION DE ACTIVO TOTAL= Ventas/Activo total 0,61 0,45 0,57

RENTABILIDAD= Utilidad neta/Ventas 0,06 0,02 0,07
RENTABILIDAD

RENTABILIDAD OPERACIONAL DEL PATRIMONIO= Utilidad

Operacional/Patrimonio 0,34 0,04 0,25

LIQUIDEZ

El indice de liquidez significa la capacidad que tiene la empresa para cumplir con

sus obligaciones financieras, deudas o pasivos a corto plazo.

Interpretacion: Al dividir el activo circulante entre el pasivo circulante, en el afio 2013
se tiene un resultado de 2.95 y significa que por cada dolar del pasivo existe $2.95 del
activo corriente para cubrir o respaldar esos pasivos exigibles a corto plazo. Este valor
es muy positivo frente a los periodos anteriores que muestran menos liquidez como por

ejemplo en el afio 2012 con un indice de 2,26.

PRUEBA ACIDA

La prueba acida es uno de los indicadores financieros utilizados para medir la
liquidez de una empresa de una manera mas rigida. Uno de los elementos mas
importantes y quizas contradictorios de la estructura financiera de la empresa es la

disponibilidad de recursos para cubrir los pasivos a corto plazo. Se considera de gran
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importancia que la empresa disponga de los recursos necesarios en el supuesto que los
acreedores exijan los pasivos de un momento a otro. Por lo tanto, la empresa debe
garantizar que en una eventualidad asi, se disponga de los recursos sin tener que recurrir

a financiamiento adicional, precisamente para cubrir un pasivo.

Interpretacion: Para el afio 2011 la empresa ABC tiene un resultado en su prueba acida
de 1.28, lo que quiere decir esto que por cada dolar que debe la empresa, dispone de
$1.28 centavos para pagarlo; en el afio 2012 se tiene una disponibilidad de $1.06 para
cubrir nuestro pasivo a corto plazo, pero para el afio 2013 se da un resultado de 1.03 lo

que denota que la empresa en el ultimo afio analizado posee menos capacidad de pago

ENDEUDAMIENTO DEL ACTIVO

Este indice permite evaluar la estructura de financiamiento del activo total,
mientras menor sea la participacién del pasivo total en el financiamiento del activo total,

menor es el riesgo financiero de la empresa

Interpretacion: Se puede observar que este indice decrece en el periodo estudiado de
0,84 a 0,76 por lo que se puede determinar que la empresa tiene menor riesgo
financiero, y ofrece una mayor seguridad para los acreedores actuales, y es mas factible

que busque financiamiento adicional para posibles expansiones

ROTACION DE ACTIVO TOTAL

Sefiala el nimero de veces o la eficiencia con que la empresa ha utilizado su

activo total para generar ventas.

Interpretacion: Con los datos obtenidos concluimos que la empresa esta siendo mas
eficiente con el uso de sus activos fijos para generar ventas, puesto que la cifra aumenta
en relacion al afio 2012 de 0,45 a 0,57.
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RENTABILIDAD

Los indices de rentabilidad muestran la utilidad de ventas por cada unidad
vendida.
Interpretacion: Se puede observar que hay un fuerte decrecimiento en el afio 2012,
pero una buena recuperacion para el 2013, puesto que las ventas fluctian en este
periodo, lo importante es que en ningun periodo se genera perdida, aunque la

rentabilidad expresada no es la deseada siendo esta de 7%.

RENTABILIDAD OPERACIONAL DEL PATRIMONIO

Permite identificar la rentabilidad que les ofrece a los socios el capital que han
invertido en la empresa, sin tomar en cuenta los gastos financieros ni de impuestos ni de

participacion de trabajadores.

Interpretacion: Por cada dolar del patrimonio, se logra tener 34 centavos de utilidad
operacional en el 2011, existe una caida en el 2012, pero en el 2013 se consigue 25

centavos de utilidad por cada ddlar existente en el patrimonio.

3.2 APLICACION DE FACTORING

3.2.1 Modelo de financiamiento para las empresas de la CCQ por medio del

factoring.

Para la presente investigacion se tomara un caso en particular, que es el de la
empresa ABC dedicada al disefio y construccion de Bienes Inmuebles (Oficinas -
Departamentos). Cabe sefialar que la empresa para el afio 2013 tiene problemas
financieros, por lo que la propuesta de este trabajo serd la aplicacion de factoring
directamente a las cuentas por cobrar comerciales , generando de esta manera recursos
financieros para pagar deudas en el banco por prestamos adquiridos y cuentas por pagar

comerciales.

La propuesta radica en la venta de facturas de la cuenta por cobrar comerciales

por un valor de USD 5.000.000 de los cuales se utilizara en el pago de préstamos con
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instituciones financieras por un valor de USD 1.200.000 y cuentas por pagar
comerciales por un valor de USD 3.370.000, el resto fue el costo financiero del
factoring por un valor de $430.000.

Con esta gestion se logra bajar de forma importante los pasivos corrientes que
tiene la empresa, con el fin de que vuelva a tener credibilidad y respaldo ante sus
proveedores y sea sujeta de crédito ante las instituciones financieras al mostrar un mejor
ratio de liquidez. Por otra parte para reactivar la economia de la empresa se utilizara la
cuenta “efectivo y equivalente de efectivo™ en la creacion de nuevos proyectos que
permitan seguir generando recursos que seran destinados a cubrir los pasivos corrientes

y no corrientes y con el tiempo lograr rentabilidad en la misma.

3.2.2 Costo de Factoring

Para realizar la operacion de factoring se considera la cuenta por cobrar comerciales
por el valor de USD5.000.000 que corresponden a facturas que cumplen los requisitos
para entrar en este proceso. A continuacibn mediante un cuadro se expresa
detalladamente los costos de esta herramienta financiera.

CUADRO No. 19
FACTORING DE LA EMPRESA AB.C

Venta de Facturas 5.000.000,00
Anticipo 80% 4.000.000,00
(-) Gestién, Analisis y Cobranzas 2% 100.000,00
TOTAL DESEMBOLSO 3.900.000,00
PLAZO

Real (dias) 180
Cobranza 5.000.000,00
Pago de Reserva (20%) 1.000.000,00
(-) Descuento 330.000,00
Total Liquidacion de Cobranza 670.000,00
TOTAL DESEMBOLSO Y LIQUIDACION 4.570.000,00
VALOR FACTORING 430.000,00

Fuente: Investigacion Propia.
Elaborado Por: Autores
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Del valor total de las facturas, la empresa de Factoring entrega un anticipo por el
80% y por este servicio obtiene un porcentaje de comision del 2% EI factoring se lo
puede realizar a diferente plazo y segun este varia el interés de financiamiento. El

descuento se obtiene con la siguiente formula:

DESCUENTO: 4.000.000*16.5*180/360

En donde el 16,5% corresponde a la tasa de interés efectiva anual emitida por el
Banco Central del Ecuador, y el valor de 180 se refiere a los dias de vencimiento de las
facturas. Con la aplicacion de esta herramienta, la empresa recibe liquidos $4.570.000 y

el costo financiero es de $430.000

Una vez descritos los costos correspondientes al factoring se procede a realizar un
nuevo analisis financiero con la influencia de este método expresado netamente en el
afio 2013. Posteriormente se procede a realizar un analisis comparativo de los indices
financieros del afio 2013 con las variaciones de factoring en dichos indices y realizar los

andlisis  correspondientes



CUADRO No. 20
ESTADO DE RESULTADOS DE LA EMPRESA A.B.C CON Y SIN FACTORING 2013

CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F.
CcODIGO PARCIAL PARCIAL
TOTAL
INGRESOS 16.432.948,51 16.432.948,51

INGRESO POR VENTAS

16.432.948,51

16.432.948,51

TOTAL COSTOS

"COSTO DE VENTAS

(13.505.717,83)

(13.505.717,83)

‘=UTILIDAD BRUTA EN VENTAS

2.927.230,68

2.927.230,68

"-GASTOS OPERATIVOS

DE VENTA (270.621,95) (270.621,95)
DE ADMIISTRACION (862.414,44) (862.414,44)
OTROS (39.275,84) (39.275,84)
UTILIDAD OPERACIONAL 1.754.918,45 1.754.918,45
INGRESOS FINANCIEROS

GASTOS POR INTERESES (65.450,00) (495.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 38.235,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES IMPUESTO

RENTA 1.727.703,45 1.297.703,45

IMPUESTO A LA RENTA

(380.094,76)

(285.494,76)

PARTICIPACION UTILIDADES

(202.141,30)

(151.831,30)

UTILIDAD NETA DEL ANO

1.145.467,39

860.377,39

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. Financiero
Elaboracién: Autores



CUADRO No. 21

BALANCE GENERAL DE LA EMPRESA A.B.C CONY SIN FACTORING 2013

o)
8 CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F.
CODIGO CUENTAS
ACTIVOS

11 CORRIENTES ACTIVO CORRIENTE 28.346.847,38 | 23.346.847,38
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE
EFECTIVO 1.903.189,72 | 1.903.189,72
INVERSIONES
CUENTAS POR COBRAR
COMERCIALES 7.276.327,86 | 2.276.327,86
IMPUESTOS POR RECUPERAR 448.650,24 448.650,24
OTROS ACTIVOS 31.120,47 31.120,47
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 241.696,65 241.696,65
INVENTARIOS 18.445.862,44 | 18.445.862,44

14 ACTIVOS FJOS ACTIVO FIJO 232.656,73 232.656,73
ACTIVOS FIJOS 232.656,73 232.656,73

ACTIVOS

15 DIFERIDOS ACTIVO DIFERIDO 380.222,15 380.222,15
IMPUESTO DIFERIDO 73.782,71 73.782,71
ACTIVO NO CORRIENTE 306.439,44 306.439,44
TOTAL DEL ACTIVO 28.959.726,26 | 23.959.726,26




o
8 CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F.
PASIVO
CODIGO CUENTAS PARCIAL PARCIAL
1 TOTAL DEL PASIVO 22.062.008,26 17.347.098,26
21 PASIVOS
CORRIENTES 9.606.159,91 4.891.249,91
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 1.200.000,00
ANTICIPO DE CLIENTES
FONDOS DE GARANTIA
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES 7.355.765,40 3.840.855,40
IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR 81.981,21 81.981,21
PROVISIONES 968.413,30 968.413,30
PASIVO NO
CORRIENTE 12.455.848,35 12.455.848,35

PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS

PROVISIONES POR BENEFICIOS DE EMPLEADOS

57.869,00

57.869,00

3. PATRIMONIO

CUENTAS POR PAGAR ENTIDADES
RELACIONADAS

12.397.979,35

12.397.979,35

TOTAL DEL PATRIMONIO 6.897.718,00 6.612.628,00
CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 1.800.000,00 1.800.000,00
RESERVA LEGAL 524.361,87 524.361,87
OTRAS RESERVAS 100.984,82 100.984,82
RESULTADOS ACUMULADOS. PROV. ADOPCION.

NIFF 3.326.903,92 3.326.903,92
UTILIDAD DEL EJERCICIO 1.145.467,39 860.377,39

TOTAL GRAL. PASIVO Y PATRIMONIO

28.959.726,26

23.959.726,26

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. de Financiero
Elaboracién: Autores
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CUADRO No. 22
ANALISIS VERTICAL DEL BALANCE GENERAL DE LA EMPRESA A.B.C. CON Y SIN FACTORING 2013

)] ANALIS VERT | ANALIS VERT
8 CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F. 2013 SE. 2013 C.E.
CODIGO CUENTAS
ACTIVOS

11 CORRIENTES ACTIVO CORRIENTE 28.346.847,38 | 23.346.847,38 97,88% 97,44%
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE
EFECTIVO 1.903.189,72 | 1.903.189,72
INVERSIONES
CUENTAS POR COBRAR
COMERCIALES 7.276.327,86 | 2.276.327,86
IMPUESTOS POR RECUPERAR 448.650,24 448.650,24
OTROS ACTIVOS 31.120,47 31.120,47
OTRAS CUENTAS POR COBRAR 241.696,65 241.696,65
INVENTARIOS 18.445.862,44 | 18.445.862,44

14 ACTIVOS FJOS ACTIVO FIJO 232.656,73 232.656,73 0,80% 0,97%
ACTIVOS FIJOS 232.656,73 232.656,73

ACTIVOS

15 DIFERIDOS ACTIVO DIFERIDO 380.222,15 380.222,15 1,31% 1,59%
IMPUESTO DIFERIDO 73.782,71 73.782,71
ACTIVO NO CORRIENTE 306.439,44 306.439,44
TOTAL DEL ACTIVO 28.959.726,26 | 23.959.726,26 100,00% 100,00%




a
8 CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F. ANALISIS ANALISIS
VERT. 2013 VERT. 2013
PASIVO SF. SF.
cODIGO CUENTAS PARCIAL PARCIAL
1 TOTAL DEL PASIVO 22.062.008,26 | 17.347.098,26 76,18% 72,40%
1 PASIVOS
CORRIENTES 9.606.159,91 4.891.249,91 33,17% 20,41%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 1.200.000,00
ANTICIPO DE CLIENTES
FONDOS DE GARANTIA
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES 7.355.765,40 3.840.855,40
IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR 81.981,21 81.981,21
PROVISIONES 968.413,30 968.413,30
PASIVO NO
CORRIENTE 12.455.848,35 | 12.455.848,35 43,01% 51,99%
PRESTAMOS CON INSTITUCIONES FINANCIERAS
PROVISIONES POR BENEFICIOS DE EMPLEADOS 57.869,00 57.869,00
CUENTAS POR PAGAR ENTIDADES
RELACIONADAS 12.397.979,35 | 12.397.979,35
3. PATRIMONIO
TOTAL DEL PATRIMONIO 6.897.718,00 6.612.628,00 23,82% 27,60%
CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 1.800.000,00 1.800.000,00
RESERVA LEGAL 524.361,87 524.361,87
OTRAS RESERVAS 100.984,82 100.984,82
RESULTADOS ACUMULADOS. PROV. ADOPCION.
NIFF 3.326.903,92 3.326.903,92
UTILIDAD DEL EJERCICIO 1.145.467,39 860.377,39
TOTAL GRAL. PASIVO Y PATRIMONIO 28.959.726,26 | 23.959.726,26 100,00% 100,00%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. de Financiero
Elaboraci6n: Autores
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ANALISIS VERTICAL DEL ESTADO DE RESULTADOS DE LA EMPRESA A.B.C. CON Y SIN FACTORING 2013

CUADRO No. 23

ANALISIS ANALISIS
CUENTA 2013 S.F. 2013 C.F. VERT. 2013 VERT. 2013
S.F. C.F.
cODIGO PARCIAL PARCIAL
TOTAL
INGRESOS 16.432.948,51 16.432.948,51 100,00% 100,00%
INGRESO POR VENTAS 16.432.948,51 16.432.948,51
TOTAL COSTOS | ‘COSTO DE VENTAS (13.505.717,83) | (13.505.717,83) 82,19% 82,19%
"=UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 2.927.230,68 2.927.230,68
"-GASTOS OPERATIVOS
DE VENTA (270.621,95) (270.621,95)
DE ADMIISTRACION (862.414,44) (862.414,44)
OTROS (39.275,84) (39.275,84)
UTILIDAD OPERACIONAL 1.754.918,45 1.754.918,45 10,68% 10,68%
INGRESOS FINANCIEROS
GASTOS POR INTERESES (65.450,00) (495.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 38.235,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES IMPUESTO
RENTA 1.727.703,45 1.297.703,45
IMPUESTO A LA RENTA (380.094,76) (285.494,76)
PARTICIPACION UTILIDADES (202.141,30) (151.831,30)
UTILIDAD NETA DEL ANO 1.145.467,39 860.377,39 6,97% 5,24%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. de Financiero
Elaboracién: Autores
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A continuacion se describe el andlisis vertical aplicado al Balance General del afio
2013 con y sin Factoring.  Es importante mencionar que el rubro de mayor importancia
del balance representa la adquisicion de activos corrientes, que significa el 97.44%,
debiéndose fundamentalmente a la cuenta de inventarios que equivale al 79.01% de
estos activos y esto es consecuencia de la naturaleza de la empresa. Esto es muy
diferente a una empresa industrial. Observamos que comparandolo con la misma cuenta
sin factoring, se tiene una variacion de apenas el 0.44%, es decir, se tiene un valor del
97.88%

En cuanto a los pasivos se tiene un valor de 72.40% y el Patrimonio tiene un peso
de 27.60%, el valor del pasivo varia en un 3.78% por la operacion de factoring, es decir
disminuyen las deudas en ese porcentaje. En lo relacionado al Estado de Resultados se
tiene que el mayor peso tiene la cuenta de costo de ventas con un valor de 82.19%. En
cuanto a la utilidad neta del periodo 2013, se tiene que existe una diferencia de 1,73%
es decir existe una menor utilidad al aplicar factoring esto debido al costo financiero que

tiene esta herramienta.

3.2.3 Aplicacién de Razones

CUADRO No. 24
INDICES FINANCIEROS COMPARATIVOS CON Y SIN FACTORING

FACTOR INDICADORES Sin Factoring Con Factoring %
(1]
2.013 2.013
LIQUIDEZ = Activo Corriente / Pasivo Corriente 2,95 4,77 62%
LIQUIDEZ
PRUEBA ACIDA= (Activo Corriente - Inventarios) / Pasivo Corriente 1,03 1,00 -3%
ENDEUDAMIENTO | ENDEUDAMIENTO DEL ACTIVO= Pasivo total / Activo Total 0,76 0,72 -5%
GESTION ROTACION DE ACTIVO TOTAL= Ventas/Activo total 0,57 0,69 21%
RENTABILIDAD= Utilidad neta/Ventas 0,07 0,05 -25%
RENTABILIDAD
RENTABILIDAD OPERACIONAL DEL PATRIMONIO= Utilidad
Operacional/Patrimonio 0,25 0,27 4%

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. de Financiero
Elaboracion: Autores
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LIQUIDEZ.

Con la inclusién de factoring en el afio 2013, se puede observar un fuerte
crecimiento porcentual en el indice de liquidez, lo cual es positivo desde toda Optica
para esta y cualquier empresa, y es uno de los objetivos que tiene esta herramienta
financiera. Este incremento se debe a que el ingreso de dinero por el factoring permitio

disminuir el pasivo corriente de la empresa. Este incremento fue del 62%.

PRUEBA ACIDA.

A pesar de haber un minimo decremento en el valor porcentual de la prueba acida
del comparativo, al aplicar factoring se obtiene un indice menor en 3%. De todas formas
la empresa cuenta con los recursos minimos para cubrir sus pasivos a corto plazo, lo que
podria mejorar de forma sustancial este ratio al bajar la cuenta de inventarios mediante

la venta de los mismos.

ENDEUDAMIENTO DEL ACTIVO

En este caso se tiene un indice favorable, ya que en el comparativo hay una
disminucion del 5% cuando aplicamos factoring, esto quiere decir que la empresa tiene
una mayor relacion de activo sobre pasivo, lo que genera seguridad a sus acreedores y

hace una empresa mas solida. De todas formas

ROTACION DEL ACTIVO TOTAL

El valor de este indice también es favorable en el comparativo ya que crece en un
21%, lo que significa que la empresa es mas eficiente con la utilizaciéon de sus activos
para generar ventas, o visto de otra forma, la empresa al usar factoring disminuye su

activo total pero logra mantener las ventas lo que redunda en mayor eficiencia.

RENTABILIDAD.
Si bien es cierto que la empresa disminuye su porcentaje de rentabilidad en 25
puntos porcentuales en el comparativo, esto debido directamente a los costos de

factoring que afectan la utilidad en el afio aplicado, no es menos cierto que se consiguen
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en forma global mejores indices financieros generando mayores recursos para la

empresa.

RENTABILIDAD OPERACIONAL DEL PATRIMONIO.

Existe un incremento del 4% con la aplicacion de factoring, consiguiendo de esta

manera obtener una utilidad de 27 centavos por cada dolar existente en el patrimonio.

Esta rentabilidad operacional se incrementa ya que no se ve afectada por los gastos

financieros e impuestos frente a la rentabilidad neta.

IMPACTO FINANCIERO DEL FACTORING EN EL CASO DE ESTUDIO

Luego de haber realizado los distintos analisis tanto del Balance General como del

Estado de Pérdidas y Ganancias, se pudo observar que los ratios financieros en términos

generales hablan bien de la aplicacion de Factoring, puesto que uno de los objetivos del

presente estudio era demostrar que la liquidez mejoraria.

En cuanto a la rentabilidad se puede interpretar que a pesar de haber disminuido

comparandola con el afio sin aplicacion de la herramienta, con la implementacion de

Factoring se consigue dar soluciones financieras, mismas que se ven reflejadas en los

diferentes indices analizados.

En el siguiente cuadro se puede demostrar otra de las ventajas del uso del Factoring:
CUADRO No. 25
VALORES COMPARATIVOS CON Y SIN FACTORING 2013

CUENTAS SIN FACTORING | CON FACTORING | IMPACTO
UTILIDAD OPERACIONAL 1.754.918,45 1.754.918,45
GASTO POR INTERESES (65.450,00) (495.450,00)
INGRESOS POR INTERESES 38.235,00 38.235,00
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 1.727.703,45 1.297.703,45
IMPUESTO A LA RENTA Y PART. UTILIDADES 582.236,06 437.326,06 | 144.910,00
UTILIDAD NETA 1.145.467,39 860.377,39

Fuente: EMPRESA A.B.C, Dpto. de Financiero
Elaboracidn: Autores
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Se puede apreciar que la cuenta “gastos por intereses” crece de forma significativa
por el costo del Factoring, esto deriva a que la “utilidad antes de impuestos” se vea
afectada en el mismo valor de este costo, sin embargo al realizar los célculos del pago
de “impuesto a la renta” y “participacion de utilidades”, se obtiene un valor menor a
pagar cuando se aplica la herramienta, esta liberacion de fondos sirve para disminuir en
mayor proporcion el pasivo, el efecto es de $144.910 que se lo usa como un escudo
fiscal, entendiéndose por esto a la estrategia financiera asociada a aquellos gastos que

disminuyen los impuestos a pagar.

Algo importante de recalcar es que al usar este escudo fiscal para pagar los
pasivos corrientes, se tiene el efecto automatico de reducir el costo financiero del

Factoring.
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CAPITULO IV
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

4.1 CONCLUSIONES

El Factoring permitira a las empresas obtener recursos liquidos a partir de la venta
de sus propios activos corrientes, que son sus facturas y documentos por cobrar,
siempre y cuando no estén vencidos.

De acuerdo con el estudio de mercado realizado, se concluye que hay un
desconocimiento de alrededor del 71% en las empresas en la Camara de Comercio
de Quito sobre el Factoring en cuanto a sus usos, ventajas y aplicaciones y con
respecto al desconocimiento de empresas que brindan este servicio llegamos a
niveles del 76%. A la vez el porcentaje de empresas que trabajan con esta
herramienta y con diferentes entidades financieras que ofrecen este servicio es
muy bajo ya que llega alrededor del 6%. Existe un interés de aplicar a futuro el
Factoring del 59% de empresas, lo que generara una buena oportunidad de negocio
en las financieras.

Al aplicar el Factoring en el presente estudio, se logré incrementar la liquidez,
concluyendo que se aumento la capacidad del activo corriente de cubrir los pasivos
exigibles a corto plazo.

En el afio 2013 con Factoring se consigue mejorar la relacion Pasivo sobre Activo
lo que significa que las empresas podran contar con un activo mas fortalecido
frente al pasivo y por ende mayor solidez y confiabilidad.

Con esta herramienta financiera se obtiene una mejor eficiencia en la utilizacién de
los activos para generar ventas.

A pesar de obtener un decremento en la rentabilidad neta, esto debido claramente a
la disminucién de la utilidad neta por el costo financiero que tiene el Factoring, el
aumento que se da en el resto de indices financieros justifica la utilizacion del
mismo, ya que se generan mayor disponibilidad de recursos para el giro del
negocio.

Una de las propiedades que mas llaman la atencién en cuanto al Factoring es que
puede actuar como un escudo fiscal por el gasto financiero que provoca, y que

permite pagar menos impuestos, haciendo menos costosa su implementacion.
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4.2 RECOMENDACIONES

Es necesario seguir aplicando el Art. 17 de la Ley General de Bancos:
“Corresponde al Superintendente de Bancos emitir las resoluciones que permitan
asegurar la eficacia del control y vigilancia de las actividades de las compafiias
autorizadas para operar en intermediacién financiera y/o financiacion o compra de
cartera bajo cualquier modalidad.”

Se recomienda aplicar el Factoring como herramienta de financiacion
especialmente al sector de la Pequefia y Mediana empresa en el Ecuador que por lo
general carece de liquidez.

Se sugiere la utilizacion de Factoring para reducir los diferentes tipos de costos que
se generan por el incumplimiento de los pagos de las facturas en los tiempos
establecidos y la posterior recuperacién de cartera vencida.

A las entidades financieras que brindan este servicio, se recomienda hacer
campanas informativas masivas de lo que es la herramienta financiera de Factoring,
ya que existe un desconocimiento total por parte del mercado de la aplicacion de
esta, y todas las ventajas y beneficios que conlleva su utilizacion.

Se recomienda aplicar el modelo establecido en el caso de estudio, en el que al
implementar Factoring, se afecta basicamente a tres cuentas como son: “Cuentas
por Cobrar”, “Cuentas por Pagar” y “Prestamos a Entidades Financieras”, las
cuales estan presentes en todos los Balances Generales de los distintos tipos de
empresas, y en donde se obtuvo una mayor liquidez y mas recursos para seguir

operando.
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ANEXO No.1
TERMINOLOGIA DEL CONTRATO DE FACTORING

Cuenta es una coleccion de reclamos o facturas con un cliente en particular para los bienes

0 servicios entregados.

Cuentas por cobrar es el dinero que se le debe a una empresa de bienes y servicios que ha
proporcionado a los clientes a crédito. La cantidad de cuentas por cobrar es un activo para
la empresa. Las cuentas por cobrar en los libros de la empresa van como las cuentas por

pagar en los libros de los clientes.

Advance es el porcentaje del valor nominal de la factura que paga un factor a partir de su

compra.

El flujo de efectivo es la medida de dinero en efectivo de una empresa gana o se pierde
durante un periodo contable y ajustada para cualquier contable anterior para acumulaciones
y otras transacciones no monetarias. Como el dinero no fluye dentro y fuera a un ritmo
igual, en la mayoria de las empresas, un analisis de flujo de caja es importante, asi como un
programa de gestion de la deuda puede ser necesario, especialmente de las empresas que

son de carécter ciclico, o esta sujeto a fuerzas externas.

La garantia es un bien que se promete o da a un acreedor (un factor o una institucién
financiera) para garantizar el cumplimiento de una obligacion por parte del deudor. En
caso de incumplimiento, el acreedor puede embargar el bien y venderlo para pagar el

préstamo.
Cuota de descuento es la cantidad ganada por un factor en cada factura comprada. Tasa de
descuento se basa en el periodo de tiempo que la factura permanece pendiente (no

remunerado) y se expone y acordado por ambas partes en el Programa de descuento.

Tasa de Descuento es el porcentaje del valor nominal de una factura que una empresa de

factoring factura tiene como su cuota.

Valor nominal o precio oficial es el monto total de la factura. Valor facial es la cantidad
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que tiene que ser pagado con el factor por el cliente del cliente, sin tener en cuenta en

cuanto a cuanto se adelant6 al cliente.

Factoring es el proceso de compra de deudas, o para las cuentas por cobrar a cambio de un

pago inmediato con un descuento.

Factura es un instrumento de deuda legal que indica el importe adeudado por un cliente
para pagar por bienes o servicios entregados. Las facturas pueden ser objeto de comercio o

vendidos.

Descuento de facturas es efectivo al instante sobre la emision de facturas y sin libro de

ventas y servicios de recoleccion requeridos

La responsabilidad es una obligacion financiera, la deuda, reclamacion o pérdida
potencial. Por lo general, la deuda en términos de menos de cinco afios se llama el pasivo y

la deuda a corto plazo por méas de cinco afios en el pasivo a largo plazo.

Falta de notificacion es un aspecto de factoring confidencial donde los clientes no son

notificados de acuerdo del cliente con el factor.

Sin recurso es un tipo de factoring donde el factor asume la total responsabilidad de la
recoleccion de la deuda. Si la deuda no se recoge debido a la incapacidad financiera del

cliente, el factor asume la pérdida.

La notificacion es un proceso mediante el cual la empresa de factoring permite a un
deudor de la cuenta sepa que una factura se ha adquirido por parte del cliente y que el

deudor debe pagar al factor de forma directa
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ANEXO No. 2

ENCUESTA

La presente investigacion esta dirigida a los miembros de la Camara de Comercio de
Quito para saber la percepcion y grado de conocimiento que tienen sobre el
FACTORING como herramienta financiera

Nombre de la empresa:

Marque con una X donde corresponda.

Pregunta No.1: ¢ Dentro de qué actividad econémica se encuentra su empresa?

a) Industrial

b) Comercial

c) Servicios

Pregunta No.2: ¢Sabia usted que el Factoring es una herramienta financiera que le permite

obtener liquidez a través de la venta de su cartera?

Si

No

Pregunta No.3: ¢Ha tenido usted dificultad o demora para el cobro de su cartera en el

pasado?

Si

No

Pregunta No.4: Su cartera de cobros esta principalmente estructurada por:
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Facturas Cheques tras \res Ot

Pregunta No.5: ¢Qué porcentaje representa el gasto de gestion de cobranza con relacién a

sus ventas?

Pregunta No.6: ;Conoce el nombre de una empresa que realice el servicio de Factoring en

la ciudad de Quito?

Si No

Pregunta No.7: De ser afirmativa su respuesta puede enumerarlas

Pregunta No.8: ¢ Actualmente esta trabajando con alguna empresa de Factoring?

Si No

PO qUE: e

De ser negativa su respuesta, favor conteste la siguiente pregunta:

Pregunta No9 ¢;Sabia que la Camara de Comercio de Quito esta propiciando la utilizacion

del Factoring a través de la empresa LOGROS para sus socios?

Si No
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Pregunta No.10 ¢Piensa para el afio 2013 implementar como herramienta financiera al

factoring para obtener mayor liquidez en la empresa?

Si No

PO UE: .o e
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