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Resumen

Hoy en dia la pobreza y el desempleo en el pais estan
afectando a la poblacion y a varias familias; padres y
madres buscan maneras de solucionar esta crisis ya sea
buscando un trabajo o empezando un negocio propio

para poder traer el pan a la mesa.

Un gran porcentaje de la poblacién ha decidido aven-
turarse en el emprendimiento auténomo, considerando
una de sus posibilidades empezar un trabajo en familia,
para obtener un capital y cubrir las necesidades. Un
emprendimiento es una actividad nueva que hace una
persona para lograr ganancias a través de un negocio

y tener éxito.

Como principales caracteristicas podemos senalar la
persistencia, organizacion, responsabilidad, confianza,

puntualidad, atencién al cliente, etc.

Soy Joseph Fabian Vera Duta, naci
el 8 de marzo del 2005, tengo 16 anos,
soy de Cuenca-Ecuador, estudio en la
Unidad Educativa Luis Roberto (segundo
de bachillerato), me gusta tocar la guitarra
y pasarla bien con mi familia.

Las ventajas son la independencia econdémica, liber-
tad de manejar su propio tiempo, en la proyecciéon de
metas a corto, mediano y largo plazo para alcanzar
objetivos de superacién.

Las desventajas son todos los riesgos que recaen sobre
el emprendedor, los ingresos econémicos pueden variar
de manera considerable de un mes a otro. Este articulo
se enfoca en mostrar las principales caracteristicas en
el emprendimiento de las tiendas de abarrotes.
Palabras clave: negocio, emprendimiento, trabajo,

economia, inversion, superacion

Explicacion del tema

Segun el Banco Mundial, alrededor de 3082 millones

de personas, solventan sus gastos con menos de cuatro
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délares diarios. Para las personas que viven en estas
condiciones es un reto subsistir cada dia, caracteristicas
como tener ingenio, fortaleza moral es de suma impor-
tancia, ya que la posibilidad de encontrar un empleo
no esté a su alcance, pues las condiciones no son las
mejores. Por ello el aventurarse en el emprendimiento
es posible porque se pueden desarrollar en medio de
su entorno, dependiendo cémo sea la administracién
de cada proyecto se logrard que la situacion de vulne-
rabilidad mejore [1].

Aquellas personas que deciden asumir este reto,
carecen de educacién financiera y de asesoramiento,
pues la realidad es que la mayoria se encuentra en una
situacién de pobreza o pobreza extrema.

La principal motivaciéon de los emprendedores se
basa en el deseo de que sus hijos alcancen un mejor
futuro por medio del estudio, para que tengan una
mejor calidad de vida. Al otorgar un crédito por parte
de alguna entidad financiera se muestra que un 77 %
son de caracter vulnerable, un 60 % son mujeres, un
33 % se radican en zonas rurales, y el 46 % carece de
una educacién secundaria.

Al momento de iniciar un emprendimiento
autonomo siempre hay temores que suelen surgir como
«es arriesgadoy», «puedes arruinartey», «nunca sabes
como va a saliry. Esta clase de dudas suele surgir al
iniciar un negocio, sin embargo, se debe considerar
que el objetivo de emprender es alcanzar el éxito per-
sonal. Es necesario tener en cuenta que la creacion y
sostenimiento de un negocio no es facil, pero con la
dedicaciéon adecuada y la toma de decisiones correctas
se lograra un mejor estilo de vida. A continuacién, se
presenta una lista de motivos por el cual emprender,
para ello se recomienda la ejecucién de un proyecto no
solo para salir de una situacién critica, sino también

para lograr mayor comodidad en nuestro entorno.

Motivos para emprender

1. Flexibilidad de horario. La posibilidad de manejar
el tiempo segin su criterio es beneficiosa pues se
tiene mayor libertad en manejar los horarios que

considere més conveniente.

2. Seguridad laboral. La seguridad de mantenerse en

su propio negocio asegura que solo el emprendedor

puede tomar decisiones evitando estar a la espera

de otros.

3. Aprendizaje. La mayoria de emprendedores nuevos
logran sus objetivos replicando consejos de otras
personas con esa vivencia, pues asi tienen cierto

conocimiento en el camino que aventuren.

4. Adquirir nuevas habilidades. Todo emprendedor lo-
grard comprender y aplicar nuevas técnicas como el
marquetin, contabilidad, ventas, etc. Pues asi quien

emprenda logrard beneficios de su negocio.

5. Determinaciéon. Gracias a la toma de decisiones se
alcanzard a analizar las situaciones que le rodean,
provocando que sea mas productivo y responsable,
esto servird tanto para el entorno personal como el

laboral.

6. Crear empleos. Conforme el emprendimiento avance
se puede ayudar a otras personas, brindando em-
pleo para un doble beneficio, tanto para su em-
prendimiento y el avance econémico de la o las

personas que se ayude.

7. Independencia financiera. Con la dedicaciéon ade-
cuada y el manejo responsable se lograra una mejor
situacién financiera, teniendo en cuenta los riesgos

que se puedan atravesar.

Al iniciar un emprendimiento suele parecer muy
sencillo, sin embargo, es todo lo contrario, ya que con-
lleva una gran cantidad de trabajo, dedicacién y el
constante compromiso. Para ejecutar este proyecto se
tomarad una muestra de diez tiendas de abarrotes del
sector de la Ciudadela Catoélica que nos reflejara la
informaciéon oportuna con aspectos necesarios para
lograr el éxito deseado.

Consejos basicos para

empezar el em-

prendimiento de una tienda

El primer paso es calcular recursos econémicos, esto
evitard desperdiciar el dinero.

La ubicacién es primordial pues estar en una zona
accesible para los clientes serd favorecedor para el
emprendedor. Tener bien ubicado el local ayudara a
que se obtenga més ventas y un mejor servicio a la

comunidad.
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Otro aspecto muy importante es la variedad de
productos que se debe tener en el negocio para cubrir
con satisfaccién las necesidades de los clientes.

Atender de buena manera a los clientes para no
perder ventas. Por otro lado, es necesario tener los
permisos municipales adecuados, estos se los obtienen
del municipio, el no tenerlos podria ser muy riesgoso.
Siempre es recomendable publicitar tu negocio para
incrementar ventas.

El vender un producto no significa que serd la
ganancia, pues con ese dinero se vuelve a invertir en
productos lo que generard mas ingresos para el negocio
y asi determinar un crecimiento paulatino.

Con la finalidad de obtener informacién més pre-
cisa sobre el negocio de tienda de abarrotes, se aplicd
una encuesta a personas que tienen este tipo de em-
prendimiento, para despejar de mejor manera algunas
interrogantes relacionadas con el negocio y desde la

experiencia ajena obtener los siguientes resultados.

Género

FEMENINO l

o] 2 4 6 8

Masculino Femenino

M Seriesl 2 8

Figura 1. Primera pregunta
Fuente: Autor

Se puede observar claramente que existe mayor por-

centaje de mujeres que atienden negocios de tienda de

abarrotes, por lo tanto, las mujeres son emprendedoras.

Estado Civil

SEPARADA/O |
viuba/o [

DIVORCIADA/O

SOLTERA/O |1

CASADA/O
0 1 2 3 4 5 6 7

Casada/o Soltera/o Divorciada/o Viuda/o Separada/o
[ Series1 2 7 1 0 0

Figura 2. Segunda pregunta
Fuente: Autor

De los resultados, se puede observar que las per-

sonas solteras tienen mayor posibilidad de solventar y

producir un negocio.

Edad

61 ANOS EN ADELANTE B

51-60AR0s | .

41-50AR0s | N—

3140 ARNCS | I e e

20-30 Afios | NS

0 2 4 6 8
« - o - 61 afios en
20-30 afios 31-40 afios 41-50 afios 51-60 afios
adelante
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Figura 3. Tercera pregunta
Fuente: Autor
Podemos hacer referencia segtn el grafico nos mues-
tra que las personas entre la edad de 31 y 40 anos estan
en la capacidad de generar con mayor responsabilidad

un negocio.

Razon por la cual se puso una tienda

NO HAY OTRA FUENTE DE TRABAIO

ES UNA SEGUNDA ENTRADA.. |

ES LO MAS COMODO

NO TIENE OTRA MANERA DE.. |

o

1 2 3 4 5

No tiene otra
manera de ganarse | Es lo mas cémodo
la vida
[ Seriesl o 0 5 5

Es una segunda
entrada econémica

No hay otra fuente
de trabajo

Figura 4. Cuarta pregunta
Fuente: Autor
Del grupo de personas entrevistadas se puede de-
ducir que el 50 % empezaron un negocio porque no hay
otra fuente de trabajo y el otro 50 % manifesté que
es una segunda entrada econémica al hogar, por tal
motivo es valioso argumentar que, ante las necesidades

presentadas se genera emprendimiento.

Rentabilidad del negocio

MALA .

BuEnA [
3

EXCELENTE -

MUY BUENA

0 2 4 6 8

Muy buena Buena Mala

MSeriesl 0 2 8 0

Excelente

Figura 5. Quinta pregunta
Fuente: Autor
En un abanico de cuatro opciones que se plantea,
es evidente que la rentabilidad de una tienda de aba-

rrotes marca una posibilidad de emprender un negocio
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y generar recursos a la vez apertura el surgimiento del

mismo.

Trabajo que demanda su negocio

suave i

NO MUY FUERTE [

——

EXTREMADAMENTE FUERTE l

FUERTE

0 2 4 6 8

Extremadamente
fuerte
M@ Series1 0 B 7 0

Fuerte No muy fuerte Suave

Figura 6. Sexta pregunta
Fuente: Autor
El esfuerzo que demanda el trabajo en una tienda
de abarrotes dependera del tamano del mismo, si el
negocio es pequeno no necesita mucho esfuerzo, sin
embargo, su crecimiento dependerd de un sacrificio

personal y del liderazgo con el que se manifieste.

Tiempo dedicado al negocio

DE 12A16HORAS |

DE8A12HORAS |

DE 1 A 4HORAS -

DE 4 A 8 HORAS

o] 1 2 3 4 5

De 1a 4 horas De 4 a 8 horas De 8 a 12 horas De 12a 16 horas
[ Series1 o] 1 4 5

Figura 7. Séptima pregunta
Fuente: Autora
Se puede visualizar que el tiempo dedicado al nego-
cio oscila entre 8 a 16 horas, espacio en el que la labor
generada es fundamental para mantener el negocio

en actividad constante y que genere recursos para su

progresion.
Calificacion del negocio
PELIGROSO .
comono |

DIVERTIDO l
ESTRESANTE -
o] 1 2 3 4 5 6

Estresante Divertido Cémodo Peligroso Normal

W Series1 0 0 6 0 4

Figura 8. Octava pregunta
Fuente: Autora

Para la mayoria de propietarios el negocio es una

actividad que satisface el quehacer diario.

Conclusiones

Luego de haber realizado la encuesta, nos damos cuenta
que emprender el negocio de tienda de abarrotes, no es
muy complejo ya que no se requiere una preparacion
especial, sino méas bien, es necesario ser perseverante
y constante con el fin de generar un negocio estable
y enriquecedor asi poco a poco se puede alcanzar el
objetivo deseado.

Observamos que, de los 30 hasta los 40 afios son las
edades propicias en que las personas tienen mas deseos
de superarse y alcanzaron la madurez y equilibrio en
su vida, puesto que desean sustentar la economia de
su hogar.

A pesar de que emprender no es tarea facil, la per-
sistencia, la dedicaciéon que se le ponga a cualquiera
que sea su negocio siempre se llegara a la meta an-
helada. Finalmente, recurro a una frase de Steve Jobs:
«Tienes que actuar y estar dispuesto a fracasar. Si

tienes miedo a fracasar, no vas a llegar muy lejos».
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